
بهبود شرایط بازار
امیدوار به
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تحسین مخاطبان، دلگرم کننده است
»گروه فرش فرهی« مشتمل بر 3 واحد تولیدی »شرکت 
سپهر  فرش  »شرکت  کاشان«،  سپهر  فرخ  نساجی 
کاشان« و »شرکت  اطلس ریس« فعالیت خود را از سال 
1369 آغاز نمود و به عنوان اولین تولیدکننده نخ صد 
درصد پلی استر فیلامنت جهت خاب فرش ماشینی در 

ایران شناخته می شود.
بود:  معتقد  فرهی-  فرش  گروه  مدیر  فرهی-  علی 
در  است  گذشته  سال  از  ضعیف تر  امسال  نمایشگاه 
حالی که پیش بینی می کردیم با نمایشگاه پر رونق تری 
مواجه شویم. علت هم این است که سال گذشته دو روز 
تعطیل در ایام برگزاری نمایشگاه وجود داشت اما امسال 
نمایشگاه از شنبه تا سه شنبه برپاست؛ هم چنین ساعت 
برگزاری نمایشگاه تغییری نکرد در حالی که نمایشگاه 
فرش ماشینی ساعت 4 به کار خود پایان می دهد که تازه 
ادارات تعطیل می شوند و مردم می توانند راهی نمایشگاه 
شوند این در حالی است که ساعت کار نمایشگاه فرش 

دستباف تهران تا 7 شب بود! 
وی افزود: انتظار داریم زمان برگزاری نمایشگاه هم بیشتر 
شود زیرا تقبل هزینه های چندصد میلیون تومانی برای 4 
روز، مقرون به صرفه نیست؛ مشکل دیگر نمایشگاه این 
است  که سال گذشته گروه غرفه آرایی شرکت ها اجازه 
داشتند تا پاسی از شب در نمایشگاه بمانند و به فعالیت 
سالن های  ساعت 9شب،  امسال  اما  دهند  ادامه  خود 
نمایشگاه تعطیل اعلام می شد! هم چنین انتظار داریم 
سال به سال شاهد بهبود برگزاری نمایشگاه باشیم اما 
متأسفانه امسال، شاهد چنین بهبودی نبودیم. در کنار 
تمام این انتقادات از مدیران برگزاری نمایشگاه فرش 
ماشینی کمال تشکر و قدردانی  را به عمل می آورم که 

کمال همکاری را با ما داشتند.
فرهی در بخش دیگر این مصاحبه عنوان داشت: بازار 
داخلی فرش ماشینی نسبت به سال گذشته افت کرده 
است البته با بهبود صادرات و واردات ماشین آلات مدرن 
روبرو هستیم و پیش بینی می کنم که امسال صادرات به 

دلیل کسادی بازار داخل، به پیشرفت بیشتری دست یابد. 
وی افزود: در روند تحریم ها و هم چنین عدم حمایت 
دولت تغییرمحسوسی مشاهده نمی شود. روز گذشته به 
معاون وزیر صنعت، معدن و تجارت که در نمایشگاه 
درصد   50 ترکیه  دولت  داشتم:  ابراز  داشت؛  حضور 
هزینه های شرکت کنندگان ترکیه در نمایشگاه های در 
اقصی نقاط دنیا را می پردازد؛ اما اگر دولت ایران به دلیل 
تحریم با محدودیت های مواجه است؛ حداقل می تواند 
فعالیت های  برای  تولیدکنندگان  از هزینه های  بخشی 

برون مرزی و صادرات را تقبل نماید. 
ارائه 3 محصول جدید شرکت  فرهی ضمن اشاره به 
متبوع خود در این نمایشگاه ادامه داد: محصولات جدید 
ما مورد تحسین طراحان و تولیدکنندگان قرار گرفته است 
که این امر بیشتر از فروش برای ما دلگرم کننده است؛ 
طی دو سال اخیر هم موفق به ثبت 6 اختراع شده ایم که 

به تدریج در مقیاس صنعتی تولید خواهند شد. 
ادغام نمایشگاه های صنایع نساجی با یکدیگر

گـزارشی از برگزاری ششمین نمایشگاه بین المللی کـف پوش ها، موکـت، فرش ماشینـی و صنایع وابسته ) 18-15 شهریور1۳9۳( 
اشاره:

ششمین نمایشگاه بین المللی انواع کف پوش، موکت و فرش ماشینی و صنایع وابسته در سالن های 6-7- 9 و 8- 11 و A -10 ۲5 و ۲7 با حضور 
فعالان عرصه فرش های ماشینی ، موکت،  نخ، واحد های طراحی فرش و صنایع وابسته در محل دائمی نمایشگاه های بین المللی تهران برگزار شد.  

در این نمایشگاه تعداد شرکت های حاضر نسبت به دوره گذشته افزایش محسوسی پیدا کرده بودند که نشان دهنده تلاش مدیران برگزاری نمایشگاه 
برای رشد کمّی و کیفی این رویداد صنعتی بود اما تعدادی از غرفه داران نسبت به ساعت کاری نمایشگاه انتقاداتی داشتند و معتقد بودند که ساعت 
4 بعدازظهر زمان مناسبی برای اتمام فعالیت نمایشگاه نیست زیرا همزمان با تعطیلی ادارات و سازمان های دولتی و خصوصی است و صنعتگران، 
تولیدکنندگان و فعالان نساجی تازه فرصت می کنند پس از اتمام کار روزانه، راهی نمایشگاه شوند. ادغام نمایشگاه های فرش، نساجی و پوشاک هم 

موضوع مهمی بود که به نظر می رسید تمام صنعتگران درمورد آن اتفاق نظر دارند. 
بخش دیگر سخنان شرکت کنندگان به وضعیت عمومی صنایع نساجی اختصاص داشت که اغلب آنان به وجود ثبات نسبی در بازار اشاره کردند و 

امیدوار بودند این ثبات به نوسانات سال های گذسته تبدیل نشود! 
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ژئوتکستایل،  و  صنعتی  لایه های  موکت،  انواع  تولید 
زمینه  پلی پروپیلن،  الیاف  تولید  و  صنعتی  رزین های 
به  که  است  همدان«  موکت  صنعتی  » گروه  فعالیت 

مدیریت »دکتر علیمردان شیبانی« اداره می شود. 
امسال  نمایشگاه  می کنم  احساس  داشت:  عنوان  وی 
بسیار پربارتر و پرجنب وجوش تر نسبت به سال گذشته 
است و این امر نشان می دهد که نمایشگاه فرش ماشینی 
منتها  می پیماید؛  را  خود  صعودی  روند  کف پوش  و 
اعتقاد دارم که این نمایشگاه با چند مشکل روبروست، 
نخستین مشکل به ساعت کار نمایشگاه است، 9صبح 
تا 4 بعدازظهر زمان چندان مناسبی برای برگزاری آن 
خصوصی  و  دولتی  سازمان های  و  ادارات  زیرا  نیست 
ساعت 4 تعطیل می شوند و علاقه مندان برای بازدید از 
نمایشگاه عملًا با درب بسته مواجه می شوند و از حضور 
در نمایشگاه محروم می شوند؛ مسئولان امر اعتقاد دارند 
که افزایش ساعت کار نمایشگاه موجب ترافیک سنگین 
در خیابان های منتهی به نمایشگاه می شود در حالی که 
معتقدم همزمانی تعطیلی نمایشگاه با ادارات دولتی و 
افزایش می دهد. بهتر  خصوصی، ترافیک را به شدت 
است این نمایشگاه مانند تمام نمایشگاه های دنیا از 11 
صبح شروع شود و تا 8 شب ادامه پیدا کند. به این ترتیب 

تمام اقشار جامعه می توانند از نمایشگاه بازدید کنند.
وی تصریح کرد: بهتر است نمایشگاه هایی که از نظر 
تخصصی به همدیگر نزدیک هستند مانند نمایشگاه 
فرش، نمایشگاه ماشین آلات نساجی و نمایشگاه پوشاک 
با همدیگر ادغام شوند، به این ترتیب هم بازدیدکنندگان 
می توانند با تمام بخش های صنعت نساجی و پوشاک 
صنعت  مختلف  بخش های  هم  و  شوند  آشنا  کشور 
نساجی که به نوعی تکمیل کننده کار یکدیگر هستند 
در جریان فعالیت ها همکاران خود قرار می گیرند. این 
و  ایران  نساجی  صنایع  انجمن  طریق  از  را  موضوع 
نهادهای مرتبط دنبال خواهیم کرد و امیدوارم سال آینده 
در تقویم نمایشگاهی کشور، یک نمایشگاه برای صنعت 
گسترده نساجی و پوشاک ثبت شود و یک هفته هم به 

طول انجامد.
مدیرعامل موکت همدان اذعان داشت: انتقال نمایشگاه 
به پرند بسیار خوب است اما تا زمانی که این انتقال رخ 
نداده ؛ باید تمام تلاش خود را در حفظ و حراست از مکان 
نزد  ما  آبروی  نمایشگاه  این  زیرا  آوریم  به عمل  فعلی 

بازدیدکنندگان و شرکت کنندگان خارجی است.
نایب رییس هیأت مدیره انجمن صنایع نساجی در پاسخ 
به عدم حضور مسئولان و دولتمردان عالی رتبه در مراسم 
نمایشگاه  برخلاف  ماشینی  فرش  نمایشگاه  افتتاحیه 
فرش دستباف که شاهد حضور معاون اول رییس جمهور 
و وزیر صنعت، معدن و تجارت بودیم؛ عنوان داشت: هیچ 
صنعتی به اندازه صنایع نساجی اشتغال زا نیست و زمانی 
که نمایشگاه چنین صنعتی در حال افتتاح است؛ باید 
بالاترین مقامات دولتی در مراسم افتتاحیه حاضر شوند 
اما روبان افتتاحیه توسط تشکل های بخش خصوصی 

صنایع نساجی قیچی شود. 

پتانسیل صادرات به اروپا را داریم...
انواع  تولید  کاشان«  خاک  نقش  فرش  »شرکت 
10رنگ  700شانه  دستباف نما،  ماشینی  فرش های 
از  قالیچه های  امسال  نمایشگاه  در  و  دارد  برعهده  را 
دست ساز پوست چرم با برند »آرمیتاژ« رونمایی کرد. 
اگرچه قیمت تمام شده این محصول به دلیل استفاده 
از چرم و پوست بالاتر از فرش های متداول است اما به 
گفته دوستان و بازدیدکنندگان، از کیفیت به مراتب بهتری 
نسبت به محصولات مشابه برخوردار است؛ نکته دیگر 
این که پتانسیل صادرات به اروپا را هم دارد و امیدوارم در 

این زمینه هم بتوانیم موفق عمل کنیم.
طی  داشت:  اعتقاد  مدیرعامل-  اسماعیل پور-  محمد 
ایجاد  تولید  روند  در  خاصی  بهبود  که  اخیر  یک سال 
نشده و حتی بانک ها مشکلات بیشتری ایجاد کرده اند 
به طوری که بسیاری از تولیدکنندگان از دریافت وام 
منصرف شده اند! در زمینه کاهش تحریم ها نیز با نکته 
رونق  می کنم  فکر  افزود:  وی  نیستیم.  روبرو  مثبتی 
است  کمتر  گذشته  دوره  به  نسبت  امسال  نمایشگاه 
شاید به این دلیل که روزهای اول هفته را به برگزاری 
نمایشگاه اختصاص داده اند و بهتر بود روزهای پنج شنبه و 

جمعه هم در تقویم این نمایشگاه قرار می گرفت. 

شوک ناگهانی افزایش قیمت مواد اولیه

»جواد صابر- مدیرعامل شرکت خاطره کویر کاشان« 
صنعتی  شهرک  در  سال 1375  از  را  خود  فعالیت   -
امیرکبیر)کاشان(  با برند »فرش نقش دلربا« آغاز کرد و در 
حال حاضر به تولید فرش ماشینی تراکم 2550 و 3000 

علی فرهی - مدیر گروه فرش فرهی

علیمردان شیبانی - مدیرعامل گروه صنعتی موکت همدان

محمد اسماعیل پور - مدیرعامل فرش نقش خاک کاشان

مدیران شرکت خاطره کویر کاشان
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دستگاه HCP می پردازد. این مجموعه محصولات خود 
افغانستان و عراق صادر  را به کشورهایی مانند چین، 
می کند و با استقبال بسیار خوب مصرف کنندگان این 

کشورها مواجهیم. 
به گفته صابر، تمام نقوش و طرح های خاطره کویرکاشان، 
سنتی و کلاسیک ایرانی است و به همین دلیل مورد 

پسند کشورهای همسایه قرار می گیرد. 
وی در پاسخ به این سوال که ارزیابی شما از وضعیت 
فعلی تولید فرش ماشینی در کشور چیست؛ ابراز داشت: 
فرش 700 شانه بازار بسیار خوبی دارد اما مشکل اصلی 
تولیدکنندگان، افزایش ناگهانی قیمت  مواد اولیه که برای 
بازار بسیار شوک آور می باشد؛ از سوی دیگر با افزایش 
قیمت مواد اولیه، قیمت تمام شده محصولات ما نیز بالا 
می رود که مشتریان این موضوع را به آسانی نمی پذیرند 
و انتظار دارند این افزایش قیمت به تدریج صورت گیرد 
که متأسفانه انجام چنین اقدامی از عهده تولیدکنندگان 
خارج است. صابر ضمن اشاره به بهره های بالای بانکی، 
تصریح کرد: متأسفانه نه منابع بانکی به صورت یکسان 
تخصیص داده می شود و نه با نرخ های یکنواختی و ثابت 
در بازار مواجه هستیم که تمام این موارد در گردش مالی 
اثرگذار  نهایی محصولات  قیمت  و  تولیدی  واحدهای 
هستند. صابر، ضمن انتقاد به زمان نامناسب برگزاری 
نمایشگاه فرش تهران، اعتقاد داشت: بهتر بود روزهای 
پایانی هفته ) پنج شنبه و جمعه( به این رویداد اختصاص 
در  بتوانند  هم  شهرستانی  صنعتگران  تا  می کرد  پیدا 
روزهای تعطیل به تهران بیایند و از نمایشگاه بازدید کنند 
هم چنین در نیمه دوم شهریورماه، اغلب مردم به مسافرت 

می روند و تهران نیستند.

ارائـه کف پـوش هـای جدید در برنامه کاری 
ماست

»شرکت نوژان گام ایرانیان« واردکننده کف پوش های 
بلژیکی و »شرکت پرشین پایاتاب« فعال در صنعت 
نساجی است.  الهام طباطبایی- مدیرفروش- ادامه داد: 
به   PVC رول ارائه کف پوش های  به  مربوط  تبلیغات 
تازگی در ایران شروع شده، اگرچه قیمت آن در مقایسه 
با لمینیت بالاتر است. برای فروش این محصولات در 
تهران و کرج دایر نمایندگی دایر کرده ایم و به دنبال 

جذب نماینده از سایر استان های کشور هستیم. 

وی افزود: با هدف معرفی محصولات جدید به سایر 
همکاران و مردم در نمایشگاه فرش تهران حضور پیدا 
کرده ایم که خوشبختانه با استقبال قابل توجهی هم روبرو 

شده ایم.  

 لزوم بهره گیری از طراحان حرفه ای و مبتکر
آهار  واحد   ،1378 سال  در  شهریار«  فرش  »شرکت 
و تکمیل به نام »آهار آفرین تکمیل« را تأسیس کرد، 
در سال 1379 محصولات جدید خود را با نام »فرش 
صبح امید بیدگل« به بازار عرضه نمود و در سال 1391 
برند جدیدي با نام »فرش آرشام« را برگزید که در حال 
آرشام«  »فرش  نام  با  شرکت  این  محصولات  حاضر 
به بازار عرضه مي شود. طراحی محصولات هم توسط 
طراحان این شرکت و هم با الهام از طرح های رایج و 

موفق بازار انجام می گیرد. 
از یک طرح، یک سال  دور  در سال های  به گفته وی، 
استفاده می شد اما در حال حاضر با تغییر ذائقه مردم و 
نوآوری و تحول در تولید فرش ماشینی، سرعت تغییر 
طرح ها به مراتب افزایش پیدا کرده است و این امر لزوم 
بهره گیری از طراحان حرفه ای و مبتکر برای شرکت ها را 

بیش از پیش به اثبات می رساند.
اکثر  مدیرعامل-  اسماعیلیان-  حسنعلی  گفته  به 
می برند؛  رنج  نقدینگی  کمبود  از  فرش بافی  واحدهای 
هم چنین تحریم ها، امکان دسترسی سریع و آسان به 
ماشین آلات مدرن را سلب نموده است؛ ضمن این که 

دولت هم حمایت خاصی از تولید به عمل نمی آورد.
وی که ریاست هیأت امنای شهرک صنعتی سلیمان 
این  مورد  در  دارد ؛  برعهده  نیز  را  بیدگلی  صباحی 
شهرک گفت: حدود 400 واحد تولیدی فعال در شهرک 
صنعتی سلیمان صباحی بیدگلی مشغول تولید هستند و 
10هزار نفر به صورت مستقیم در این واحدها به فعالیت 
می پردازند. عناوین و افتخاراتی مانند صادرکننده نمونه 
استان اصفهان، صادرکننده نمونه کشوری ) طی سه سال 

اخیر( متعلق به شهرک مذکور است. 
اسماعیلیان ادامه داد: بالغ بر 70 درصد تولیدات فرش 
ماشینی ایران متعلق به آران و بیدگل و کاشان است که 

درصد قابل توجهی را به خود اختصاص می دهد. 
مدیرعامل فرش آرشام در مورد نمایشگاه گفت: از حضور 
در این نمایشگاه راضی هستیم اما به مدیران برگزاری 

الهام طباطبایی - مدیرفروش شرکت نوژان گام ایرانیان

حسنعلی اسماعیلیان - مدیرعامل فرش شهریار
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هم اعلام کرده ام که ساعت کار آن را افزایش دهند 
زیرا ساعت 4 بعدازظهر بسیاری از شرکت ها و واحدهای 
تازه  کارمندان  و  مدیران  و  می شوند  تعطیل  تولیدی 
فرصت می کنند راهی نمایشگاه شوند اما دقیقاً همین 
ترتیب  این  به  می رسد!!!  اتمام  به  نمایشگاه  ساعت، 
شرکت کنندگانی که در طول سال منتظر رسیدن زمان 
و  هستند  خود  جدید  محصولات  عرضه  و  نمایشگاه 
هزینه های بسیاری بابت غرفه آرایی و ... تقبل می کنند؛ با 

نمایشگاهی ساکت و خلوت روبرو می شوند.
نمایشگاه  برگزاری  ساعت  در  که  داد  پیشنهاد  وی 
فرش ماشینی تهران تجدیدنظر شود و به 10 صبح تا 
7 بعداز ظهر موکول شود؛ ضمن این که برای افزایش 
برگزاری  به  را  هفته  آخر  روزهای  بازدیدکنندگان، 
وضعیت  به  توجه  ضمناً  دهند؛  اختصاص  نمایشگاه 
ظاهری سالن ها و نظافت آن هم باید مورد توجه مدیران 

نمایشگاهی قرار گیرد. 

 مسیر صادراتی هموارتر با رفع مشکلات اداری 
و گمرکی 

به گفته مدیرعامل»کارخانجات ریسندگی و بافندگی 
یلدای کویر کاشان« این مجموعه با ارائه ظریف ترین 
نخ های اکرلیک هیت شده شده برای تولید فرش های 
ارائه  با  هزار شانه و   1200 شانه و در بخش بافندگی 
طرح ها و نقشه های جدیدی در نمایشگاه فرش ماشینی 
برگزاری  نامناسب  زمان  اگرچه  دارد.  حضور  امسال 
نمایشگاه ) 4روز اول هفته(، بسیاری ، نقش موثری در 
کاهش تعداد بازدیدکنندگان داشت اما خوشبختانه غرفه 
یلدای کویر آن قدر با ازدحام بازدیدکنندگان روبرو شد که 

گاهی اوقات، امکان پاسخگویی را دشوار می کرد. 
احمد فتاحی مقدم- مدیرعامل-  اگر فرش ماشینی به 
ماشین آلات مدرن و پیشرفته مجهز شود به بازارهای 
هدف مختلفی چه در داخل و چه خارج کشور دسترسی 
پیدا کرده و با رفع مشکلات مشکلات اداری و گمرکی، 

مسیر صادرات هموارتر خواهد  شد.    
وی افزود: یلدای کویر، تولیدکننده انواع فرش 500شانه5 
رنگ و 10 رنگ با نقش های سنتی و فانتزی، فرش 500 
شانه سجاده ای  و فرش 700 شانه 10 رنگ دستباف گونه 
عراق،  کشورهای  به  آن  تولیدات  از  بخشی  و  است 
افغانستان،استرالیا، عمان، کویت و ... صادر می شود که 

تحریم های موجود،  بحث گشایش اعتبار داخلی و خارجی 
را با محدودیت هایی مواجه کرده است و در این زمینه از 

پشتیبانی سیستم بانکی و دولت محروم هستیم.

 فعالیت در صنعت نساجی، روزهای سختی را 
سپری می کند

نخ  انواع  تولیدکننده  خاتم«  نساجی  صنایع  » شرکت 
BCF  تک لا: بی تاب، تاب دار)روفرشی، فرش و گلیم 

فرش( انواع نخ فریز و هیت ست ) تک لا، دو لا و چندلا(، 
انواع نخ مخلوط متالیک BCF و »شرکت فرش کاخ« 
شانه   50 و  هزار  و  شانه   700 فرش های  تولیدکننده 
اکرلیک است و طرح های محصولات این شرکت توسط 
برمبنای نقوش اصیل فرش دستباف  گروه طراحی و 

انجام می شود. 
در  فعالیت  داشت:  ابراز  کارخانه  مدیر  محمدکفاش- 
را سپری می کند در  صنعت نساجی، روزهای سختی 
زمینه تولیدنخ، با رکود جدی روبرو هستیم اما فرش های 
هزار و 50 شانه ) که محصول جدیدی در بازار محسوب 
می شود( وضعیت بهتری نسبت به سایر فرش ها دارند.  

وی ادامه داد: رکود بازار، مشکلاتی را در تولید، توزیع و 
فروش محصولات صنعتگران و تولیدکنندگان به وجود 
آورده است و در این میان تحریم ها صرفاً محدود به 
تهیه مواد اولیه و ماشین آلات تولیدی می شود در حالی که 

مشکلات تولیدکنندگان فراتر از این موضوع است. 
کفاش، نمایشگاه امسال را پربار و خوب توصیف کرد و 
گفت: علی رغم این که تصور می کردیم به دلیل رکود بازار 
و شرایط نامساعد اقتصادی، استقبال چندانی از نمایشگاه 
به عمل نیاید اما این طور نبود و تعداد بازدیدکنندگان 
چشمگیر است؛ حتی بازدیدکنندگانی از امارات متحده 

عربی هم داشتیم.

 صادرات را افتخار خود می دانیم
»گروه تولیدی پارس« در سال 1372 با تولید موکت 
فعالیت خود را آغاز کرد و هم اکنون دارای 5 خط تولید 
می باشد.موکت های گروه تولیدی پارس با برند »میلاد 
موکت« و فرش این گروه با برند »پارس )آلفا( « شناخته 
شده و به بیش از 20 کشور جهان صادر می شود. گروه 
تولیدی پارس در تولید منسوجات صنعتی از جمله نخ، 
ژئوتکستایل، الیاف مصنوعی پلی پروپیلن، پلی استر و 

مدیران کارخانجات ریسندگی و بافندگی یلدای کویر کاشان

محمد کفاش - مدیرکارخانه شرکت صنایع نساجی خاتم
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موکت های خودرویی نیز به فعالیت می پردازد و به این 
ترتیب توانسته زنجیره ارزش افزوده صنایع نساجی در 

کشور را تکمیل نماید. 
میلاد پنجه شاهی- مدیرعامل- با بیان این مطلب که 
جزو 3 برند مطرح موکت در ایران هستیم؛ اذعان داشت: 
رتبه های  نیز  فانتزی(  ) طرح  ماشینی  فرش  تولید  در 

نخست را به دست آورده ایم.
وی، رسالت این مجموعه را تولید محصولاتی اعلام کرد 
که هر کسی در ایران بتواند آن را خریداری کند و از این 
خرید، رضایت کامل داشته باشد؛ اگرچه دستیابی به این 
هدف بسیار سخت به نظر می رسد اما برای انجام کار 
سخت، آماده ایم و کار آسان، جذابیت چندانی برایمان 

ندارد! 
ما  امروز  چالش  مهم ترین  کرد:  تصریح  پنجه شاهی 
)تولیدکنندگان( عدم ثبات نرخ دلار است؛ اگر دلار به نرخ 
واقعی خود برسد؛ تولیدکننده ای که دارای برنامه ریزی 
مسنجم و دقیق برای صادرات است؛ با مشکل خاصی 

روبرو نخواهد شد. 
به گفته این صنعتگر، به دنبال حمایت دولت نیستیم و 
تنها خواسته ما از دولتمردان این است که ارز را به نرخ 

واقعی خود برساند.  
وی با بیان این مطلب که در حال حاضر مواد اولیه ما 
افزود:  است؛  پتروشیمی  مجتمع های  تولیدی  گرانول 
چگونه ترکیه امکان تولید و صادرات بیشتر از ما را دارد 
در حالی که مانند ایران به ذخایر ارزشمند نفت و پتروشیمی 
دسترسی ندارد و قیمت حامل های انرژی آن، ده ها برابر 
ایران است؟!! فکر می کنم تنها دلیل اصلی این امر، واقعی 

نبودن نرخ ارز است.
پنجه شاهی، تحریم های خارجی را مشکل بزرگ ندانست 
و معتقد بود: امکان دور زدن تحریم های بین المللی وجود 

دارد اما توانی برای دور زدن خودتحریمی ها نداریم! 
به گفته وی، صادرات محصولات گروه تولیدی پارس به 
تمام کشورهای همسایه در حال انجام است و 30 درصد 
موکت تولیدی این مجموعه به صادرات اختصاص دارد؛ 
تا پیش از واقعه یازده سپتامبر به آمریکا هم صادرات 
هم چنین  و  سیاسی  دلایل  به  متأسفانه  که  داشتیم 
رقابت دشوار و نفسگیر با چین، این روند متوقف شد. 
در مجموع باید عنوان کنم که صادرات را افتخار خود 
می دانیم و نمی خواهیم محدود به بازارهای داخلی باشیم 

زیرا تولیدکننده  ای که به فکر صادرات نباشد؛ محکوم به 
شکست است.

پنجه شاهی، نمایشگاه امسال را از نظر کمّی مطلوب 
ارزیابی کرد و گفت: نمایشگاه فرش ماشینی جای رشد 
نمایشگاه  برگزاری  مدیران  و  دارد  بیشتری  توسعه  و 

می توانند به صورت حرفه ای تر و دقیق تر عمل کنند. 

 رونمایی از فرش لوپ شگی سه بعدی 
»شرکت بازرگانی ضابطی« به تهیه و توزیع فرش های 
فانتزی می پردازد.  میثم ضابطی- مدیرعامل- علی رغم 
شعارهای دولت جدید مبنی بر حمایت از تولید، هنوز 
حمایت خاصی مشاهده نکرده اند اما با همین اوصاف 
صنعت نساجی ایران هم چنان رو به پیشرفت است و 
ورود دستگاه های مدرن و روز دنیا بافت فرش هزار شانه 
و 1200 شانه با تعداد رنگ های بیشتر بهترین گواه بر 

این موضوع است.
وی با بیان این مطلب که تولیدکنندگان از دولت انتظار 
صورت  این  در  داشت:  اذعان  دارند؛  بیشتری  حمایت 
امکان خریداری و نصب پیشرفته ترین ماشین آلات و 
دستگاه های تولیدی و به تبع ارتقای کیفیت تولیدات 

فراهم می شود.
ضابطی تصریح کرد: برای اولین بار در این نمایشگاه 
که  کرده ایم  رونمایی  بعدی  سه  شگی  لوپ  فرش  از 
قیمت آن ارزان تر از نمونه های خارجی در بازار است و از 
نظر کیفیت هم به خوبی قادر به رقابت با مشابه ترکیه 
می باشد. این فرش برای اولین بار است که در ایران بافته 
می شود و پس از نمایشگاه به تولید انبوه خواهد رسید، 
خوشبختانه بازدیدکنندگان استقبال خوبی از آن به عمل 

آورده اند.
به اعتقاد مدیرعامل بازرگانی ضابطی، سال های متمادی 
زندگی  سنتی  طرح  فرش های  با  ایرانیان  که  است 
فرش  تولید  پیشرفت  و  رشد  به  توجه  با  اما  می کنند 
فانتزی، شاهد ارتقای این بخش نیز هستیم و توانسته 
خود  به  را  کف پوش  بازار  از  ملاحظه ای  قابل  سهم 
اختصاص دهد. نکته دیگر این که متراژ منازل کوچک تر 
از گذشته شده و مردم ترجیح می دهند از قالیچه های 
کوچک برای مفروش کردن منازل خود استفاده کنند؛ 
ضمناً نسل جوان هم علاقه خاصی به فرش های مدرن 

و فانتزی پیدا کرده اند. 

میلاد پنجه شاهی - مدیرعامل گروه تولیدی پارس

میثم ضابطی - مدیرعامل شرکت بازرگانی ضابطی
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ضابطی در مورد صادرات فرش های لوپ شگی سه بعدی 
اظهار داشت: کشورهای همسایه در گذشته خریدار فرش 
ماشینی تولید ایران بودند اما به دلیل حمایت دولت ترکیه 
از تولیدکنندگان در قالب اعطای مشوق های صادراتی و 
.... صنعتگران این کشور توانستند بازار کشورهایی مانند 
افغانستان، پاکستان، جمهوری های شوروی سابق و ... را 

به انحصار خود در آورند. 
وی با اعلام این مطلب که تحریم های اقتصادی علیه 
ایران هم چنان به قوت خود باقی هستند؛ اذعان داشت: 
از شمول  بانک ها  برخی  این خبر که  اعلام  علی رغم 
تحریم خارج شده اند اما هم چنان امکان نقل و انتقال 
پول وجود ندارد و واردات مواد اولیه با دشواری در حال 
انجام است و زمان و هزینه بالایی به آن اختصاص پیدا 

می کند.
به گفته  ضابطی، نمایشگاه امسال نسبت به دوره گذشته 
امیدوارم  و  است  برخوردار  کمتری  رونق  و  شور  از 

بازدیدکنندگان به طور تخصصی، خریدار فرش باشند. 

تلاش برای افزایش صادرات
بازار  متأسفانه  گفت:  مدیر-   برادران-  هفت  محمد 
در وضعیت چندان مطلوبی قرار ندارد و تولیدکنندگان 
متنوع  ارائه محصولات  به  فراوان  زحمت  و  با تلاش 
می پردازند اما به دلیل کاهش قدرت خرید مردم، اکثر 
انبارها مملو از اجناس به فروش نرفته شده است، در 
این شرایط بسیاری از کارخانه ها یا با حداقل ظرفیت به 
فعالیت ادامه می دهند و یا به طور کلی تولید را متوقف 

کرده اند. 
وی افزود: علی رغم شعار حمایت از تولید، هنوز حمایتی 
خاصی مشاهده نکرده ایم و امیدواریم در بسته پیشنهادی 
دولت،  تدابیری برای خروج واحدهای صنعتی از بحران 

اندیشیده شود. 
به اعتقاد هفت برادران، با توجه به تحریم های بین المللی، 
صادرات محصولات فرش آیریک به دوران اوج خود 
تلاش  البته  است  بازنگشته   1385 سال های  یعنی 
کرده ایم هم چنان در زمینه صادرات فعال باشیم و به 
تدریج برنامه های خود را برای افزایش صادرات، اجرایی 

نماییم.
داشت:  عنوان  زمینه طراحی محصولات خود  در  وی 
تولید  به  گرفتیم  تصمیم  پیش  نیم  و  یک سال  حدود 

فرش های سه بعدی بپردازیم تا  محصولی کاملًا متفاوت 
با نمونه های رایج بازار ارائه نماییم که به لطف خدا مورد 
استقبال قابل ملاحظه بازار قرار گرفت؛ هم چنین از 15 
نقشه به 70 نقشه فرش رسیده ایم؛ دلیل استقبال مردم را 
هم کیفیت بالای محصولات آیریک می دانیم که تحت 

هر شرایطی آن را حفظ خواهیم کرد. 
هفت برادران قیمت فر ش های سه بعدی را با فرش های 
متداول بازار یکسان دانست و گفت: پس از ارائه فرش 
از محصولات ما آغاز  سه بعدی، کپی  برداری دیگران 
لذا همیشه به روز می مانیم و طرح های متنوع و  شد 
جدیدتری به بازار عرضه می کنیم به این ترتیب یک گام 

جلوتر از سایرین قرار می گیریم.
نمایشگاه  که  می کردیم  پیش بینی  داشت:  اعتقاد  وی 
فراوان  استقبال  با  البته  نباشد  رونق  پر  امسال چندان 
بازدیدکنندگان مواجه شده ایم و تاکنون حدود 500 نفر 
در غرفه ما حضور یافته اند و سفارشات خود را مطرح 
کرده اند. از سوی دیگر با حضور در نمایشگاه از نزدیک 
در جریان سلیقه و دیدگاه مصرف کنندگان قرار می گیریم 

و تولیدات خود را بر این اساس، برنامه ریزی می کنیم.

پرداخت وام به تولیدکنندگان واقعی
 1375 سال  از  کرامتیان«  ابریشم  فرش  »شرکت 
به عنوان یکی از نخستین تولیدکنندگان دستگاه فرش 
ماشینی ایران، فعالیت خود را آغاز کرد و سه سالی است 
که با استفاده از تکنولوژی جدید اروپا و بهره گیری از 
دستگاه های ویژه و خاص به تولید نوع جدیدی از فرش 

ماشینی با پلی استر روی آورده  است.
ابریشم  فرش  فروشگاه های  مدیر  کرامتیان-  بیژن 
کرامتیان- با بیان این مطلب که یک تیم طراحی در 
کارخانه داریم که به طراحی می پردازد؛ افزود: سپس این 
طرح ها در فروشگاه های ما به نمایش گذاشته می شود 
و از مشتریان نظرسنجی می کنیم؛ به این ترتیب که 
فرم های مخصوصی طراحی شده و روزانه نظرات مردم 
جمع آوری می شود؛ پس از آن که روی محصولات جدید 
در فروشگاه خودجواب گرفتیم؛ آن را به دیگر همکاران 

نیز ارائه می کنیم.
وی بیان داشت: محصولات فرش ابریشم کرامتیان به 
کشورهای حوزه خلیج فارس) کویت، قطر(، کردستان 
عراق صادر می شود و به تازگی هم صادرات خود به 

مدیران شرکت فرش آیریک

بیژن کرامتیان - مدیر فروشگاه های فرش ابریشم کرامتیان
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اروپا آغاز کرده ایم.
کرامتیان تصریح کرد: انتظار ما این است که دولت با 
پرداخت وام های کم بهره و طولانی مدت از تولیدکنندگان 
حمایت کند؛ البته در پرداخت این وام ها دولت باید نظارت 
کافی داشته باشد و آن را به تولیدکننده واقعی بدهد؛ 
قطعاً وقتی یک نفر بدون تخصص و از صفر می خواهد 
به تولید فرش ماشینی بپردازد؛ یا موفق نخواهد شد و 
وام دولت را هم پس نخواهد داد و یا وام گرفته و با آن 

ساختمان و برج می سازد!!
وی اذعان داشت: اگر از متخصصین واقعی که تجربه 
این کار را دارند و برند هستند؛ حمایت شود و وام های 
ما  باشید  مطمئن  بدهند؛  آنها  به  وبلندمدت  کم بهره 
حرف های بیشتری در دنیا خواهیم داشت. کرامتیان در 
مورد نمایشگاه امسال فرش ماشینی گفت: نمایشگاه 
نسبت به سال گذشته افت محسوسی کرده است و فکر 

می کنم دلیل اصلی آن افت توان مالی مردم است.

 عدم همخوانی تولید و بازار
فعالیت »شرکت تمدن فرش کاشان« از سال 1378 
هم اکنون  و  آغاز  ماشیني  فرش  انواع  تولید  زمینه  در 
موفق به افزایش تولید سالیانه انواع فرش ماشیني خود 
تا 1،500،000 مترمربع شده است. این شرکت تندیس 
نمونه  واحد  تا1392،    1390 سال  نمونه  صادرکننده 
استاندارد سال 1391 ،  واحد ممتاز صنعت و معدن سال 
1391،  واحد نمونه صنعت و معدن در طي سال هاي 
1389 و 1388 و .... را در کارنامه افتخارات خود ثبت 

کرده است. 
شرکت قالی سرام به تولید فرش500 شانه و700 شانه 
دستباف گونه )هندلوک( و فریز 340 شانه 8 رنگ تمام 
آن،  جدید  محصولات  از  یکی  و  می پردازد  اتوماتیک 
فرش 700 شانه دستباف گونه با پود پنبه است که توان 
رقابت با فرش دستباف 60 رج را دارد. لازم به توضیح 
از معدود شرکت های تولیدکننده  است که قالی سرام 
فرش ماشینی است که مجهز به واحد تحقیق وتوسعه  
است و از جمله فعالیت های این واحد می توان به ثبت 
اختراع محاسبات دستگاه چله پیچی بخشی، چاپ کتاب 
مقدمات بافندگی،  چاپ کتاب ریسندگی مدرن و ... اشاره 

کرد.
جواد مداحی - مدیرفروش و بازرگانی- اعتقاد داشت: 

جزو نخستین شرکت هایی هستیم که تولید فرش هزار 
شانه را شروع کرد و به لطف خداوند، توانسته ایم بازار 
خوبی هم پیدا کنیم منتها انتظار می رود شرایط تولید و 
بازار بهتر شود. وی ضمن اشاره به عدم همخوانی تولید و 
بازار گفت: شرکت ها از نظر تأمین سرمایه در گردش در 
مضیقه به سر می برند، هم چنین محصولات را با بهترین 
کیفیت، زیباترین طرح و نقشه و رنگ بندی تولید می کنند 
اما به دلیل ضعف قدرت خرید مردم، در زمینه فروش هم 

با محدودیت هایی روبرو می شوند.  
و  اعتبار  گشایش  عدم  ماجرای  شد:  یادآور  مداحی 
همگان  را  اولیه  مواد  تهیه  پول،  انتقال  دردسرهای 
بین المللی  نمایشگاه های  در  دلیل حضور  به  می دانند؛ 
از  پس  و  شده ایم  بسیاری  مشتریان  جذب  به  موفق 
مذاکرات متعدد و جلب موافقت آنان مبنی بر تعاملات 
باقی  بلاتکلیف  پول  پرداخت  نحوه  زمینه  در  تجاری، 
می مانیم و نمی دانیم چه پاسخی به مشتریان )خارجی( 
و  تجاری  روابط  می شود  باعث  موضوع  این  بدهیم!! 

صنعتی در همان سطح اولیه متوقف باقی بماند.
کشور  به 4  را  این شرکت  محصولات   وی، صادرات 
عراق، افغانستان، پاکستان و فرانسه ) به صورت محدود( 
اروپایی بسیار  بازارهای  اعلام کرد و گفت: حضور در 
دشوار است زیرا تولیدکنندگان ترکیه با تمام توان در 
این بازار مشغول فعالیت هستند. البته فکر می کنم از نظر 
نقشه و رنگ بندی فرش تا سال های آینده به پای ایران 
نخواهند رسید اما از نظر قیمت، رقابت با آنان دشوار 
است. در مجموع وقتی قرار است تولیدکننده بابت خرید 
ماشین آلات مدرن،  7 میلیارد تومان به صورت نقدی 
بپردازد و به دلیل تحریم پس از 4 ماه موفق به واردات 
آن شود و سپس بهره های 30 درصدی بانکی را تجربه 
کند؛ چگونه می تواند با یک تولیدکننده ترکیه که می تواند 
اقساط خرید ماشین آلات را یک سال بعد  بپردازد و بهره 
بانکی آن هم کمتر از 10 درصد است؛ به رقابت بپردازد؟!

مداحی تصریح کرد: علی رغم تمام این مشکلات، تولید 
با پوست و استخوان ما عجین شده و امیدواریم شرایط 
تولید بهبود یابد. تولید در ایران بسیار دشوار است و فقط 
آنها که شیفته تولید هستند؛ در این عرصه دوام خواهند 
آورد. مدیر فروش قالی سرام در مورد نمایشگاه فرش 
ماشینی تهران گفت: انتظار داشتیم به دلیل برگزاری 
استقبال  شاهد  هفته،  ابتدایی  روزهای  در  نمایشگاه 

جواد مداحی - مدیر فروش و بازرگانی تمدن فرش کاشان
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کمرنگ بازدیدکنندگان باشیم در حالی که برخلاف این 
تصور، تعداد بازدیدکنندگان بسیار چشمگیر است و افراد 

بسیاری از غرفه ما بازدید می کنند. 
به  نسبت  بازار  متعادل تر  و  آرام  وضعیت   

سال های گذشته
»شرکت فرش پنجاه رنگ مشهد اردهال« تولید  فرش 
ماشینی 700شانه دستباف گونه و ابریشم گونه، 500 شانه 

گل برجسته را برعهده دارد.
در  گفت:  مدیرعامل-  -معاون  الوانکاریان  مجتبی 
از فرش  تولیدکنندگان و مصرف کنندگان  حال حاضر 
هزار شانه استقبال بیشتری به عمل می آورند و بخش 
خارج  تولید  مدار  از  500شانه  فرش های  از  عمده ای 

شده اند.
به گفته وی، بازار در وضعیت آرام و متعادل تری نسبت به 
سال های گذشته قرار دارد و حتی در ابتدای سال با رونق 
خوبی هم مواجه شدیم؛ البته کاهش نرخ ارز، افزایش 
از سوی دیگر  و  به همراه داشت  را  اولیه  مواد  قیمت 
افزایش هزینه های کارگری، قیمت حامل های انرژی و 
... موجب بالارفتن قیمت تمام شده فرش ماشینی شد 

) تا10درصد(. 
الوانکاریان تصریح کرد: محصول جدید ما فرش هزار 
نقشه  و  رنگ  تنوع  دارای  که  است  رنگ   10 شانه 
بیشتری می باشد ؛ ظرفیت تولید مجموعه افزایش پیدا 
کرده و از یک ماشین در سال گذشته به 4دستگاه تا 

پایان سال جاری خواهیم رسید. 
این تولیدکننده از حضور در نمایشگاه ابراز رضایت کرد 
در  می توان  بهتر  نمایشگاه  برگزاری  از  پس  گفت:  و 
مورد اثرگذاری آن در جلب مشتریان جدید و ملاقات 

با مشتریان قدیمی سخن گفت. 

افزایش تعداد ماشین آلات فرش بافی در کشور
ایده آل(«  از  فرش  برند  ) با  ترمه  بوستان  »شرکت 
سال1373 فعالیت خود را آغاز نمود و اینک تولیدکننده 
انواع فرش ماشینی و تابلو فرش 700 و هزار شانه است.

علیرضا ضابطی- نایب رئیس هیئت مدیره- گفت: در 
گذشته تولیدکنندگان  برای نوسازی و بازسازی خطوط 
تولید از حمایت های بانک ها و وزارت صنایع بهره مند 
بودند اما چندسالی است که صرفاً با اتکا به سرمایه و توان 
مالی خود به خرید ماشین آلات موردنیاز می پردازند البته 

گاهی مساعدت های صندوق توسعه ملی شامل حال 
تولید می شود اما برای صنعت گسترده فرش ماشینی ، 

کافی به نظر نمی رسد. 
بتوانند  ایرانی  صنعتگران  که  کرد  امیدواری  ابزار  وی 
را  خود  تولیدی  خطوط  دستگاه های  و  ماشین آلات 
به روز کنند تا شاهد حضور قدرتمندتر فرش ماشینی 
ایران در عرصه های جهانی باشیم؛ کما این که در حال 
حاضر دستگاه های هزارشانه در حال نصب است و فکر 
می کنم تا پایان سال93، حدود 40 دستگاه به واحدهای 

فرش بافی داخلی اضافه شود.
به  صادرات  پیش  سال های  در  کرد:  اضافه   ضابطی 
کشورهای همسایه داشتیم اما امسال با توجه به نصب 
و راه اندازی دستگاه بافت فرش هزار شانه، درنظر داریم 
صادرات به کشورهای اروپایی، آسیای شرقی و آفریقا را 
شروع کنیم. لازم به ذکر است که بوستان ترمه، علاوه بر 
اخذ استاندارد ملی، 4 گواهینامه بین المللی دریافت کرده  و 

برند آن ثبت جهانی شده است.
نمایشگاه  وارد سالن های  زمانی که  وی تصریح کرد: 
شدم از نظر کیفیت محصولات ارائه شده و دکوراسیون 
مقایسه  در  می کنم  فکر  و  شدم  شگفت زده  غرفه ها، 
با سال گذشته از نظر کمّی و کیفی حدود 50 درصد 

پیشرفت داشته است.

قیمت  و  باکیفیت  محصولات  ارائه  بر  تمرکز 
مناسب

واردات  با  ابتدا  فرش«  سرزمین  بازرگانی  »شرکت 
فرش های فانتزی فعالیت خود را آغاز کرد و در حال 
حاضر تولید و توزیع انواع فرش های پلی استر، شنل و 
هیت ست را برعهده دارد.  امیرحسین هفت برادران- 
مدیرعامل- بازار فرش ماشینی را به دلیل کاهش قدرت 
خرید مردم، نامساعد توصیف کرد و دشواری های دریافت 
وام، بهره های بانکی بالا، دردسرهای خرید مواد اولیه )به 
دلیل تحریم( را از چالش های صنعت فرش ماشینی ایران 
دانست. وی، جلب رضایت قشر متوسط جامعه را هدف 
اصلی محصولات سرزمین فرش دانست و افزود: تمام 
تلاش خود را به عمل می آوریم تا محصولات باکیفیت 
و قیمت مناسب تولید کنیم که هم اقشار متوسط و هم 

اقشار کم درآمد بتوانند آن را تهیه کنند. 
هم  داخلی  مصرف کنندگان  هفت برادران،  گفته  به 

مجتبی الوانکاریان - معاون مدیرعامل فرش پنجاه رنگ 
مشهد اردهال

علیرضا ضابطی - نائب رئیس هیئت مدیره بوستان ترمه

امیرحسین هفت برادران

مدیرعامل شرکت بازرگ انی سرزمین فرش
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طرح های سنتی و کلاسیک فرش را می پسندند و هم 
علاقه خاصی به فرش های مدرن و فانتزی دارند اگرچه 

صادرات فرش  با استقبال بیشتری مواجه است. 
آن  روزهای  تعداد  و  نمایشگاه  برگزاری  زمان  وی، 
فرش  نمایشگاه   گفت:  و  دانست  اندک  و  نامناسب  را 
دستباف تهران ، یک هفته ای است و جا دارد این زمان 
به نمایشگاه فرش ماشینی هم اختصاص پیدا کند؛ ضمن 
این که برای بازدیدکنندگان شهرستانی بهتر است که در 
روزهای پنج شنبه و جمعه راهی تهران شوند تا روزهای 
ابتدایی هفته که سرگرم فعالیت های روزمره خود هستند. 
نکته دیگر این که اواخر شهریورماه، خانواده ها به فکر 
مسافرت و ثبت نام مدارس هستند تا حضور در یک 
نمایشگاه! به نظرم بهتر است نمایشگاه فرش ماشینی 
به مهرماه منتقل شود و یک هفته نیز به آن اختصاص 

پیدا کند. 

در رکود به سر می بریم
»گروه نساجی اطمینان« سال 1374 در  شهرک صنعتی 
سلیمان صباحی بیدگلی راه اندازی شد و دارای 3 واحد 
تولید فرش ماشینی است. واحد شماره یک تولیدکننده 
فرش 1200شانه و 700شانه  دستباف گونه،  واحد شماره 
دو )فیروزه ( تولیدکننده فرش  500 شانه ، فرش ابریشم، 
گل برجسته، سجاده و تابلو فرش و  واحد شماره سه 
)کویر ( تولیدکننده فرش های مدرن )گلیم ماشینی، شنل 
و  شگی( می باشد. مواد اولیه مصرفی اکرلیک، پلی استر و 
پشم بوده و سعی دارد پاسخگوی نیاز تمام اقشار جامعه 
باشد. لازم به یادآوری است که این گروه در نمایشگاه 
فرش ماشینی تهران از جدیدترین محصول خود یعنی 

فرش1200 شانه رونمایی کرد.
سیدجواد سجادی - مدیرعامل- با عنوان این مطلب 
که تولیدکننده ایرانی با مشکلات متعددی روبروست، 
صدور  ارز  نرخ  بی ثباتی  را  تولید  معضلات  مهم ترین 
بخشنامه های انقباضی بانک ها و دولت برشمرد و افزود: 
متأسفانه تولیدکننده در میدان رقابت تنهاست و فقط شعار 

حمایت از تولید سرداده می شود!
سجادی افزود: یک سال از استقرار دولت تدبیر و امید 
سپری می شود اما قوانین و مقررات مربوط به حمایت 
از تولید و صنعتگر روی کاغذ نوشته می شود و هنوز 
هیچ کدام اجرایی نشده اند. در حال حاضر هم در رکود به 

سر می بریم و شاهد بهبود روند تولید نیستیم.
به  خود  متبوع  شرکت  محصولات  صادرات  به  وی 
افغانستان، پاکستان، عراق و روسیه اشاره کرد و معتقد 
با  تفاوت هایی  صادراتی  فرش  طرح های  و  نقش  بود 
نمونه های موجود در بازار داخل دارد. البته این تفاوت 
چندان چشمگیر نیست و نزدیک سلایق مصرف کنندگان 
ایرانی است. سجادی به واردات فرش ماشینی از ترکیه 
ماشینی  فرش  واردات  میزان  گفت:  و  کرد  اشاره  هم 
پس از افزایش نرخ ارز با افت محسوسی مواجه شده 
است و دیگر واردات فرش ماشینی برای تاجر مقرون 
اطمینان،  نساجی  گروه  مدیرعامل  نیست.  صرفه  به 
معرفی محصولات و توانمندی های این واحد تولیدی را 
مهم ترین دلیل حضور در نمایشگاه فرش ماشینی تهران 

دانست و از آن رضایت داشت. 

 خلق ایده ها و محصولات جدید حتی در اوج 
تحریم ها و مشکلات اقتصادی

» گروه تولیدي صنعتي الیاف و موکت بن« در سال 1374 
در شهرک صنعتي مبارکه با ظرفیت اسمي 2/5 میلیون 
متر مربع موکت تأسیس شد و در حال حاضر به تولید 
موکت های نمدی، چاپی و تافتینگ،  الیاف پلی پروپیلن، 

الیاف بتن،  رزین و  روغن می پردازد.   
پیشرفت  با  داشت:  اعتقاد   امیر نکویی- مدیرفروش- 
تکنولوژی در صنایع کف پوش، موکت منازل به تدریج 
پیشرفته تر  محصولات  سمت  به  و  می شود  حذف 
مانند لمینیت و ... حرکت می کند مگر این که به عنوان 
تولیدکننده، ایده  جدیدی در تولید و عرضه موکت داشته 
باشید همان طور که وقتی موکت نمدی در حال حذف 
بود، موکت چاپی وارد بازار شد و بعدها موکت تافتینگ در 
اختیار مصرف کنندگان قرار گرفت یا شرکت بزرگی مانند 
ظریف مصور با ارائه محصول جدید خود تحت عنوان 
پس  موکت  بخشید؛  بازار  به  تازه ای  رونق  »زرباف« 
همیشه با خلق ایده ها و محصولات جدید می توان در 
بازار مصرف حرف های زیادی برای گفتن داشت؛ حتی 

در اوج تحریم ها و مشکلات اقتصادی.
طریق  از  بن موکت  محصولات  کرد:  تصریح  وی 
نمایندگی های فروش سراسر کشور عرضه می شود و 
نقشه، طرح آنها در تمام استان های کشور و هم چنین 
عراق(  و  پاکستان  )افغانستان،  صادراتی  بازارهای 

سیدجواد سجادی - مدیرعامل گروه نساجی اطمینان

امیر نکویی

مدیرفروش گروه تولیدی صنعتی الیاف و موکت بن
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یکسان می باشد؛ البته موکت های صادراتی عریض تر از 
موکت های بازار داخلی است.  ضمن این که رنگ های 
موکت ایران غالباً مشکی، خاکستری، قهوه ای شکلاتی 
و کرم است اما در کشوری مانند هند رنگ های شاد مورد 
توجه مردم قرار دارد و حتی در عزاداری ها هم لباس 
سفید برتن می کنند بنابراین تولیدکنندگان برای موفقیت 

در بازارهای صادراتی باید به این نکات توجه کنند.
مهندس نکویی، دانش آموخته رشته فناوری اطلاعات در 
هند است؛ وی در مورد پیشرفت صنعت و تکنولوژی 
در این کشور گفت:  زمانی که نام هند مطرح می شود، 
ذهن مخاطب به سمت کشوری تحت استعمار انگلیس 
بازمی گردد؛ البته هند هنوز مستعمره هست اما این بار 
این که  مستعمره کشورهایی مانند ژاپن و آمریکا کما 
بزرگ ترین تکنولوژی قابل عرضه در ژاپن در هند نیز 
مشاهده می شود. در صنعت نساجی و پوشاک نیز وضعیت 
همین طور است؛ برندی مانند ریبوک )Reebok( متعلق 
به انگلیس بود اما در حال حاضر کاملًا متعلق به هند 
می باشد و محصولات طبق آخرین تکنولوژی روز دنیا در 

این کشور، تولید و عرضه می شود.
هم  تهران  فرش  نمایشگاه  به  بن موکت  مدیرفروش 
پرداخت و گفت: هدف اصلی ما این است که به عنوان 
یک برند معتبر موکت در کشور شناخته شویم و نشان 
دهیم که به جز موکت نمدی وارد عرضه موکت چاپی 
و تافتینگ هم شده ایم؛ ضمن این که به معرفی »موکت 

اسکاچی« هم بپردازیم.

نسبی شرایط  بهبود  و  بازار  نوسانات   کاهش 
تولید

» شرکت پردیس مشهد« از سال 1384فعالیت خود را 
آغاز نمود و  ظرفیت اولیه شرکت 60 هزار متر مربع انواع 
فرش های 500شانه در سال است و در حال حاضر طرح 
دوم توسعه شرکت در دست اجراست. تولید فرش های 
700شانه با تراکم2 هزار و550 و 3 هزار از مهم ترین 

محصولات فرش پردیس مشهد محسوب می شوند. 
مسعود ضابطی- مدیرعامل-  ضمن اشاره به کاهش 
نوسانات بازار و بهبود نسبی شرایط تولید، افزود: مشکل 
اولیه یک بار در سال  این است که قیمت مواد  اصلی 
افزایش پیدا نمی کند تا تولیدکننده بتواند برنامه های خود 
را براین اساس تنظیم کند بلکه در زمان های کوتاه شاهد 

افزایش قیمت هستیم و این آشفتگی، مجال برنامه ریزی 
را از صنعتگران سلب می کند.

به گفته وی ، افزایش نرخ ارز به نفع تولیدکنندگان فرش 
ماشینی شد زیرا در بازارهای جهانی قیمت محصولاتشان 
در مقایسه با فرش های ترکیه و ... به مراتب ارزان تر بود 
و توانستند صادرات خود را افزایش دهند البته نباید این 
موضوع را فراموش کرد که کیفیت فرش ماشینی ایران 
به دلیل بهره گیری از ماشین آلات مدرن بسیار ارتقا پیدا 
کرده است و دست کمی از نمونه های مشابه ترکیه ندارد.
صرفه  ماشینی،  فرش  واردات  داشت:  ابراز  ضابطی 
زیرا  داده  دست  از  زیادی  حدود  تا  را  خود  اقتصادی 
طراحی، رنگ بندی، مدل، کیفیت و قیمت فرش های 
تولید داخل توان رقابت با فرش های وارداتی را دارد به 
همین دلیل حضور فرش های وارداتی در بازار ایران به 

حداقل خود رسیده است.  
امسال  شرکت کنندگان  که  مطلب  این  بیان  با  وی 
نمایشگاه نسبت به سال گذشته افزایش یافته، اذعان 
داشت: بهتر است شرکت کنندگان به تفکیک فعالیت 
خود در سالن های جداگانه قرار گیرند مثلًا تولیدکنندگان 
در یک سالن و شرکت های بازرگانی و ارائه کنندگان 
خدمات و .. در سالن دیگری قرار بگیرند تا نمایشگاه نظم 

و انضباط بیشتری به خود گیرد.

 در تله سنتی بافی فرش ماشینی گیر افتاده ایم
شرکت » فرش پدیده کویر یزد« ) با برند فرش برلیان( 
در سال 1370 راه اندازی شده و تولیدکننده فرش های 
ابریشم گونه 8 رنگ 500 شانه با تراکم  1500 ، فرش 
10 رنگ 600 صد شانه با تراکم 1500 و فرش های گل 

برجسته ابریشم گونه است.  
را  تولید  وضعیت  - مدیرعامل-  شیخ زاده  عباس 
گفت:  و  دانست  گذشته  سال های  از  امیدوارکننده تر 
تولیدکنندگان فرش ماشینی در  اکثر  این که  علی رغم 
کشور به تهیه و نصب ماشین آلات مدرن روی آورده اند 
اما هم چنان در تله سنتی بافی فرش ماشینی گیر افتاده ایم 
در حالی که برای حضور موفق در بازارهای بین المللی 
باید توجه بیشتری به بخش طراحی فرش صورت گیرد 
تا بتوانیم با استفاده از دستگاه های پیشرفته، محصولات 

مدرن هم تولید نماییم.
وی افزود: واقعیت این است که میانگین سنی مدیران 

مسعود ضابطی - مدیرعامل شرکت پردیس مشهد

عباس شیخ زاده - مدیرعامل فرش پدیده کویر یزد
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حالی که  در  بالاست  ماشینی  تولیدی فرش  واحدهای 
باید نسل جوان وارد صنعت فرش ماشینی شوند؛ ضمناً 
طرح های  ارائه  به  هم  ذوق  خوش  و  جوان  طراحان 
کلاسیک بپردازند و هم در ارائه طرح های مدرن، توانمند 

و حرفه ای شوند. 
وی، طرح های سنتی را پدر فرش های دستباف جهان 
زندگی  با فرش دستباف  ایرانیان  عنوان کرد و گفت: 
کرده اند و هنوز هم صدای کوبه های بافت فرش در گوش 
ما طنین انداز است با اتکا بر همین پیشینه درخشان، در 
طراحی و بافت فرش سنتی پیشتاز هستیم اما در تولید 
فرش مدرن از بازار جهانی عقب هستیم که مهم ترین 
دلیل آن عدم ارتباطات تجاری با سایر کشورها )به دلیل 
تحریم( است و زمانی که به عنوان یک تولیدکننده با دنیا 
ارتباطی نداشته باشید؛ طبعاً نمی توانید به اطلاعات جامع 
و کاملی در مورد نیاز و سلیقه بازار دسترسی داشته باشید 
و به همین دلیل ممکن است محصولاتی تولید کنید 
که موردپسند مصرف کنندگان خارجی نباشد. امیدوارم در 
دولت آقای روحانی شاهد از سرگیری ارتباطات تجاری و 

صنعتی ایران با دنیا باشیم.
به گفته وی، نمایشگاه، فرصتی برای گردهمایی فعالان 
توانمندی های  با  آنها  بیشتر  آشنایی  و  ماشینی  فرش 
پذیرای  روز   4 مدت  به  این که  ضمن  است  یکدیگر 

دوستان و همکاران از سراسر کشور هستیم. 

 باز هم مظلومیت صنایع نساجی 
تولید  هدف  با   1368 سال  پارس«  زربافت  »شرکت 
فرش های  ارائه  به  و  شد  راه اندازی  ماشینی  فرش 
700شانه با تراکم2550 و 3 هزار می پردازد و به زودی 
دستگاه های تولید فرش هزار شانه 10 رنگ نصب و 

راه اندازی خواهند شد.
به  اعتقاد حنیف ضابطی- مدیر فروش- یکی از نقاط 
قوت دولت یازدهم، ایجاد ثبات نسبی در بازار  است که 
همین موضوع باعث شده تولیدکنندگان با آسودگی خاطر 
بیشتری به برنامه ریزی برای بازارهای هدف بپردازند. از 
از  مصرف کنندگان  استقبال  به  توجه  با  دیگر  سوی 
فرش های با تراکم بالا و تعداد شانه بیشتر، با کاهش 
هستیم  روبرو  بازار  در  بی کیفیت  محصولات  عرضه 
خوش نام  و  معتبر  تولیدکنندگان  میان  سالم  رقابت  و 
موجب شده طرح ها، کیفیت، رنگ بندی و ... محصولات 

پیشرفت محسوسی داشته باشند.
وی یادآور شد: سال گذشته نوسان قیمت نخ به مراتب 
بیشتر از امسال بود و تولیدکنندگان تحت فشار مضاعفی 
قرار داشتند اما امسال نوسان موجود قابل تحمل تر است! 
ضابطی به صادرات فرش ماشینی هم اشاره کرد و گفت: 
نقشه فرش های ماشینی عمدتاً برگرفته از فرش های 
دستباف است؛ به همین دلیل در بازارهای صادراتی مورد 

استقبال بیشتری قرار می گیرند. 
دلیل  به  کرد:  تصریح  پارس  زربافت  مدیرفروش 
 ... و  ترکیه  از  ماشینی  واردات فرش  ارز،  نرخ  افزایش 
به طور محسوسی کاهش یافته است و دیگر چندان 
مقرون به صرفه نیست از طرفی با رشد طراحی و تولید 
فرش های فانتزی در کشور روبرو هستیم که بازار داخلی 

را از واردات محصولات مشابه بی نیاز می کند.
وی با بیان این مطلب که نمایشگاه امسال هم از نظر 
اطلاع رسانی و تبلیغات بسیار ضعیف بود؛ اذعان داشت: 
نمایشگاه فرش ماشینی جزو معدود نمایشگاه هایی است 
انجام  آن  در   ... و  غرفه آرایی  سنگین  هزینه  های  که 
می شود و به نسبت هزینه های بالایی که شرکت کنندگان 
متقبل می شوند؛ اطلاع رسانی برای جلب بازدیدکنندگان 

و شرکت کنندگان بیشتر در حد اندک است!
تهران،  دستباف  فرش  نمایشگاه  در  گفت:  ضابطی 
هزینه ای بابت غرفه آرایی انجام نمی شود و تولیدکنندگان 
در 7روز می توانند به فروش محصولات خود بپردازند؛ 
ضمناً این نمایشگاه توسط مقامات عالی رتبه کشور افتتاح 
می شود و... باز هم در این میان صنعت نساجی مظلوم 

است... 

تولیدکنندگان به خود آمده اند!
فعالیت »شرکت ست« به تولید و واردات انواع پادری 
تولید  حجم  و  و  دارد  اختصاص  خاک گیر  و  آبگیر 
ماهیانه آن 8 تا 5 هزار متر مربع ومواد اولیه مصرفی 
در بخش تولید، داخلی است. محصولات ست از طریق 
فروش مویرگی،  نمایندگی های پخش در شهرستان ها 
مانند  زنجیره ای  فروشگاه های  در  عرضه  هم چنین  و 

هایپراستار، شهروند و ... انجام می شود.
داشت:  اعتقاد  مدیرعامل-  میرعرب-  حاجی  وحید 
تحریم ها اثرات خوبی بر ارتقای کیفیت تولیدات داخل 
داشته تولیدکنندگان به اصطلاح »به خود آمده اند.« وی 

حنیف ضابطی - مدیرفروش زربافت پارس

وحید حاجی عرب - مدیرعامل شرکت ست
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نمایشگاه را بسیار خوب و عالی توصیف کرد و گفت: 
فرصت خوبی برای نمایش توانمندی های تولیدکنندگان 

داخلی به وجود آمده  است.
آماده ارائه خدمت به صنعتگران ایرانی

سابقه  سال   20 حدود   » Guclu Tekstile  شرکت«
فعالیت در عرصه تولید انواع قطعات یدکی دستگاه ها و 
ماشین آلات فرش ماشینی را دارد و دفتر مرکزی آن در 
استامبول ترکیه قرار گرفته است. تولیدات این شرکت از 
نظر کیفیت آلیاژ و مشخصات فنی قطعه با محصولات 
و شونهر  وندویل  مانند  بزرگی  و  معتبر  تولیدکنندگان 

هماهنگی کامل دارد. 
تهران -  افزود:  دفتر  فروش  مدیر  بهادری-  عارف 
مدیران Guclu به دلیل افزایش تعداد مشتریان ایرانی 
تا  نمایند  راه اندازی  تهران  در  دفتری  گرفتند  تصمیم 
صنعتگران ایرانی با سهولت و سرعت بیشتری بتوانند 

قطعات موردنیاز خود را تأمین کنند. 
وی با بیان این مطلب که خوشبختانه تحریم های ایران 
با  تجاری  و  صنعتی  ارتباطات  میان  نامطلوبی  اثرات 
شرکت  Guclu نداشته؛ تصریح کرد: خوشبختانه روابط 
سیاسی و اقتصادی ایران و ترکیه همواره مطلوب بوده 
و نه تنها تحریم ها بر این روابط اثر منفی نگذاشته است 
حتی محدودیت ارتباط ایران با اروپا، موجب گستردگی 

روابط دو کشور همسایه شد.   
فرش  تولیدکنندگان  و  صنعتگران  آشنایی  بهادری، 
ماشینی با محصولات Guclu ) که از کیفیت و قیمت 
در  حضور  اصلی  دلیل  را  هستند(  برخوردار  مناسبی 
نمایشگاه فرش ماشینی تهران عنوان کرد و گفت: سال 
گذشته دفتر Guclu به تازگی در ایران تأسیس شده بود 
لذا نتوانستیم ارتباطات گسترده ای با تولیدکنندگان فرش 
ماشینی برقرار کنیم اما خوشبختانه امسال صنعتگران 
بسیاری از غرفه ما بازدید کرده اند و مذاکرات خوبی در 

حال انجام است.

 تفاهم مشترک در زمینه صادرات و واردات
فعالیت »شرکت صنایع فرش رویان بافت ایرانیان«- با 
ریسندگی و تهیه و توزیع نخ آغاز شد و در حال به تولید 
فرش ماشینی 700شانه و هزار شانه، تابلو فرش، گلیم و 

شنل می پردازد. 
سالیانه  تولید  حجم  مدیرعامل -  کاظمیان-   ولی الله 

فرش  تخته  تا1800   1500 را  خود  متبوع  شرکت 
12متری 700 شانه و تعداد پرسنل را حدود  40 نفر اعلام 
کرد و افزود: اگر دولت بتواند تسهیلاتی از نظر مسائل 
اولیه  لوازم موردنیاز و مواد  گمرکی، واردات قطعات و 
برای تولیدکنندگان مدنظر قرار دهد؛ آن گاه شعار حمایت 
از تولید واقعی خواهد بود؛ ضمن این که فرصتی برای 
تحقق طرح های توسعه ای واحدهای تولیدی ) به ویژه 

فرش ماشینی( ایجاد می شود.
وی افزود: از نظر روابط سیاسی، دولت یازدهم به صورت 
فعال تر و توانمندتر عمل کرده است و به همین دلیل 
توانستیم برخی از قطعات موردنیاز را با شرایط بهتری 
تهیه نماییم البته هنوز شرایط تولید به طور کامل ایده آل 
واحدهای  موردنیاز  قطعات  اغلب  مثال  برای  نیست؛ 
فرش بافی، متعلق به سازندگان اروپایی است که به دلیل 
تحریم با دشواری و با کندی انجام می شود این تأخیر 
زمانی به اصطلاح موجب خواب سرمایه تولیدکنندگان 

می شود.
کاظمیان با بیان این مطلب که برای برندسازی و نه 
نمایشگاه  در  ایرانیان  بافت  رویان  محصولات  فروش 
امسال حضور پیدا کرده ایم؛ اذعان داشت: سال گذشته 
نسبت به تنوع پایین محصولات عرضه شده نمایشگاه 
رنگ آمیزی  به  باید  تولیدکنندگان  داشتم ؛  انتقاداتی 
با  همگام  و  دهند  نشان  ویژه  توجه  خود  محصولات 
مدهای روز دنیا گام بردارند نه این که مرتب از رنگ های 
قدیمی و تکراری استفاده کنند؛ خوشبختانه امسال اغلب 
شرکت های حاضر در نمایشگاه فرش ماشینی تهران به 
رنگ بندی فرش ها توجه کرد ه اند، با محصولات متنوع 
و بسیار زیبایی در نمایشگاه حضور دارند و در مجموع 
مشتری مداری را سرلوحه فعالیت های خود قرار داده اند.

این تولیدکننده در پایان پیشنهاد داد که همایش های 
بیشتری با حضور بازرگانان و تجار ایرانی و خارجی برگزار 
شود تا تولیدکنندگان و بازرگانان به تفاهم مشترک در 

زمینه صادرات و واردات برسند. 

اصالت فرش دستباف ایران، ابدی ست...
»شرکت فرش چهل تکه« تولیدکننده فرش های فانتزی 
چهل تکه است و اگرچه نام مدیران آن ) برادران سبحه(  
با فرش دستباف گره خورده است؛ اما در نمایشگاه فرش 

ماشینی هم حضور چشمگیری داشتند.

 Guclu TeksTile عارف بهادری - مدیرفروش دفتر تهران

ولی الله کاظمیان - مدیرعامل صنایع فرش رویان بافت ایرانیان

علی سبحه - مدیر بازرگانی فرش چهل تکه
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علی سبحه- مدیر بازرگانی- علی رغم تحصیل در رشته 
مهندسی مکانیک به فعالیت در رشته پدری خود یعنی 
فرش دستباف مشغول است و به گفته وی با توجه به 
وضعیت نامساعد فرش دستباف، فرش چهل تکه را به 
بازار عرضه کرده ایم به این صورت که قسمت های سالم 
قالی های کهنه و قدیمی دستباف را جدا کرده و پس از 
شست و شو و رفو، رنگ می کنیم و با تکنیک خاصی آنها 
را به یکدیگر می دوزیم. محصولات ما به آلمان صادر 
معتبر  کنترل یک شرکت  و  نظارت  تحت  و  می شود 

آلمانی، تولید انجام می شود. 
سبحه ادامه داد: شرکت ما اولین مجموعه ای محسوب 
می شود که فرش دستباف را در نمایشگاه فرش ماشینی 
عرضه کرده ایم! که خوشبختانه با استقبال مردم مواجه 

شده است. 
این تولیدکننده فرش دستباف، اذعان داشت: به اعتقاد 
من ورود فرش ماشینی به ایران، اقدامی نادرست بود 
زیرا به این ترتیب بازار بزرگ ایران را از فرش دستباف 
گرفتند در حالی که 10میلیون نفر به صورت مستقیم و 
می کردند.  ارتزاق  دستباف  فرش  بافت  از  غیرمستقیم 
در حال حاضر وضعیت به نحوی شده که بافنده فرش 
دستباف برای جهیزیه فرزندش، فرش ماشینی می خرد 

که این موضوع بسیار تأسف آور است. 
وی گفت: در هر شهرستان و دهستان کوچک و بزرگ 
کشور می توان با صدهزار تومان دار قالی ایجاد کرد که 
به عنوان شغل دوم کشاورزان و دامداران درآمدزا باشد و 
مشکلات معیشتی آنان را رفع نماید. در سال های دور، 
زندگی روستاییان به بافت فرش متصل بود برای ازدواج 
دختر و پسران خود منتظر می ماندند تا فرش از دار پایین 
آید که هزینه های مراسم ازدواج و ... تأمین شود اما با 
گسترش تولید فرش ماشینی، روستاییان ما از این تولید 

سنتی محروم شده اند.
توصیف  آشفته  بسیار  را  دستباف  فرش  وی، صادرات 
را در زمره  ایران  آمریکا، فرش دستباف  کرد و گفت: 
موارد تحریم قرار داده و به این ترتیب بازار بزرگ اروپا 
و آمریکا را از دست داده ایم. سبحه، حضور تولیدکنندگان 
در نمایشگاه را مطلوب و مثبت ارزیابی کرد و گفت: 
نمایشگاه، محل عرضه تولیدات جدید ، ملاقات همکاران 

و جذب مشتریان جدید است. 

بازسازی  و  نوسازی  و  فروش  مداوم   رشد 
خطوط تولید 

»شرکت موکت زیبانقش )با  برند تهران موکت(« حدود 
12 سالی است که در زمینه تولید موکت نمدی )طرح 
حرارتی داغی با گل برجسته( و موکت چاپی کبریتی به 
فعالیت می پردازد که محصول اخیر به عراق و افغانستان 

صادر می شود.
امیرحسین معینی- مدیرتولید- بیان داشت: رشد مداوم 
فروش به نوسازی و بازسازی خطوط تولید این شرکت 
منتهی شد و تولید را از 100 هزارمتر مربع در ماه به 600 
هزار متر مربع رساندیم. در حال حاضر با عرض 3 متر و 
2 متر تولید را ادامه می دهیم و تا یک ماه دیگر به عرض 

4متر هم خواهیم رسید. 
وی افزود: بحران های منطقه  ای مانند ناآرامی های عراق 
و ... تأثیرات نامطلوبی بر فعالیت ما در کشورهای همسایه 
گذاشته که امیدوارم این بحران ها هرچه زودتر برطرف 

شوند.
معینی با بیان این مطلب که در زمینه تولید با شکل 
خاصی روبرو نیستیم؛ اذعان داشت: در این نمایشگاه، 
موفق به جذب مشتریان جدید شده ایم که درخواست 
نمایندگی شهرستان ها را مطرح کرده اند اگرچه عمدتاً از 

طریق بازار تهران با شهرستان ها ارتباط داریم. 
به گفته این صنعتگر، امروزه کف پوش های بسیاری مانند 
سنگ، سرامیک، لمینیت و ... مورد استقبال مردم قرار 
می گیرند و ممکن است این ذهنیت به وجود آید که 
کف پوش های مذکور جایگزین موکت شده اند اما واقعیت 
این است که موکت مزیت های متعددی نسبت به این  
قبیل کف پوش ها دارد، برای مثال موکت عایق گرمایی 
خوبی محسوب می شود و گرما و نرمی که موکت به 
فضای منزل می بخشد؛ قابل مقایسه با سنگ و ... نیست 
البته وجود این پوشش ها تاحدودی در کاهش فروش 

موکت اثرگذار هستند.
معینی اظهار داشت: برای اولین بار است که حضور در 
غرفه دار(  )به عنوان  را  تهران  ماشینی  فرش  نمایشگاه 
تجربه می کنیم و باید بگویم حجم استقبال مخاطبان 
به مراتب بیشتر از پیش بینی ما بود! ابتدا تصور می کردیم 
از این نمایشگاه استقبال چندانی نشود اما حتی مردم 
عادی هم تمایل داشتند در جریان آخرین تولیدات و 

طرح های جدید و روز بازار قرار بگیرند.

امیرحسین معینی - مدیرتولید شرکت موکت زیبا نقش

دانیال ناجیان - مدیربازرگانی شرکت پیشرو نخ لیا



23   شماره 145    آبان 93

 مهم ترین مشکل تولیدکننده: کمبود نقدینگی و 
سرمایه در گردش

 POY نخ  تولید  به  لیا«  نخ  پیشرو  فعالیت»شرکت 
فرشی  نخ  تکسچره،  نخ  تکسچره،  ایر  نخ  پلی استر، 
پشت کاری،  و  تریکو  نخ  مسافرتی،  پتو  نخ  فیلامنت، 
بافی  نوار  ماشین آلات  نوار،  و  قیطان  انواع  رنگی،  نخ 
فرش  ریشه بافی  ماشین آلات  انواع  و  بافی  قیطان  و 
ماشینی اختصاص دارد ضمن این که به تأمین قطعات 
یدکی ماشین آلات نساجی و هم چنین ذوب ریسی هم 

می پردازد.
مشکل  مهم ترین  بازرگانی-  مدیر  ناجیان-  دانیال 
تولیدکننده را کمبود نقدینگی و سرمایه در گردش دانست 
و گفت: خوشبختانه برخلاف بسیاری از واحدهای نساجی 
که از تبعات تحریم رنج می برند، پیشرو نخ لیا به دلیل 
ساخت قطعات در داخل، از این بحران عبور کرده است.

وی از حضور در نمایشگاه فرش رضایت کامل داشت 
و گفت:  دانست  توجه  قابل  را  بازدیدکنندگان  تعداد  و 
به  بازخوردهای مثبت  این  نمایشگاه،  از  امیدوارم پس 
آشنایی بیشتر تولیدکنندگان با برند پیشرو نخ لیا و افزایش 

سهم بازار، منتهی شود. 

بانک های تخصصی، بانک های تجاری
»شرکت سیمین الیاف یزد« در سال 1390 با هدف تولید 
انواع نخ پلی استر ایرتکسچره به بهره برداری رسیده است 
و در حال حاضر تولید روزانه آن 6 تن نخ ایرتکسچره 

مخصوص فرش ماشینی می باشد. 
ایران  اگرچه  داشت:  ابراز  مدیرعامل-  سراج-  محمد 
یکی از تولیدکنندگان عمده پلی استر در دنیا محسوب 
می شود اما هنوز نتوانسته رنگ بندی مناسبی برای فرش 
ماشینی عرضه کند به همین دلیل برای جلب رضایت 
واحدهای بافندگی از مواد اولیه وارداتی )عمدتاً هندی( 

استفاده می کنیم.
گریبانگیر  امروزه  که  مشکلی  کرد:  اضافه  وی 
تولیدکنندگان است، بانک ها هستند. در تمام دنیا، بانک ها 
صنعت  و  تولید  پشتیبان  و  حامی  مالی،  موسسات  و 
محسوب می شوند اما در ایران برخی از بانک ها به یک 
معضل برای صنعت تبدیل شده اند!! همان طور که فاز 
دوم طرح توسعه سیمین الیاف یزد به دلیل همین مسائل 

بانکی متوقف مانده است. 
سراج اضافه کرد: گویا مسئولین بانک های تخصصی) 
نه تجاری(  هنوز نمی دانند که با هدف حمایت از رشد و 
توسعه صنعت در کشور راه اندازی شده اند و باید به عنوان 
حامی و پشتیبان واحدهای تولیدی عمل کنند نه یک 
مانع و معضل بزرگ سر راه صنعت!  متأسفانه توجهی به 
حجم اشتغالزایی واحدهای تولیدی ندارند، صرفاً  به فکر 
افزایش درآمد خود هستند و به بانک های تجاری بیشتر 

شباهت دارند!! 
مدیرعامل سیمین الیاف یزد اعتقاد داشت به دلیل عدم 
ارتباطات گسترده با اروپا، تحریم ها اثرات چندانی بر روند 
فعالیت های ما نگذاشته است و بیشترین تبادلات تجاری 
و صنعتی ما با هند و کشورهای همسایه است که خارج 

از محدوده تحریم هستند.
وی با بیان این مطلب که شرکت  سیمین الیاف یزد برای 
اولین بار در نمایشگاه فرش ماشینی تهران حضور پیدا 
کرده است ؛ اذعان داشت: سطح کیفی نمایشگاه های 
ایران فاصله بسیاری با نمایشگاه های خارج از کشور دارد 
اما در مقایسه با بقیه نمایشگاه های داخلی، نمایشگاه 
پربار و خوبی است و برندهای بسیاری در آن حضور 

پیدا کرده اند. 

سال  یک  ماشین آلات=   توقف  ساعت  یک 
زیان دهی

سازنده  و  طراح  کویر«  الکترونیک  ساینار  »شرکت 
استابلایزرهای مخصوص دستگاه های بافندگی شونهر 
و وندویل است و در زمینه عیب یابی و تعمیر اینورترهای 

ماشین آلات بافندگی نیز مشغول فعالیت می باشد.
خمامی- مدیر داخلی- تصریح کرد: تولیدکنندگان فرش 
ماشینی به هیچ عنوان حاضر نیستند حتی یک ساعت 
عملکرد دستگاه هایشان متوقف شود زیرا این یک ساعت 
برابر با یک سال زیان دهی است پس تعمیر درایو ها باید 
در کوتاه ترین مدت انجام شود تا شاهد توقف ماشین آلات 
باعث  تعمیر دستگاه ها  در  تأخیر  اوقات  گاهی  نباشیم 
زیان های جبران ناپذیری به روند فعالیت کارخانه وارد 
می کند که خوشبختانه با تلاشی که متخصصین ساینار 
در تعمیر قطعات و درایوهای دستگاه های تولیدی انجام 

می دهند؛ این تأخیر را به صفر رسانده ایم. 
جدی  مشکلات  از  یکی  برق  نوسان  افزود:  وی 

محمد سراج - مدیرعامل سیمین الیاف یزد

مدیران شرکت ساینار الکترونیک کویر
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کارخانه های ایران است که با طراحی و تولید انحصاری 
برطرف  برق  نوسان  ثانیه  یک هزارم  تا  استابیلایزر، 

می شود. 
خمامی تصریح کرد:  اعم قطعات مورد استفاده ما وارداتی 
است و به دلیل تحریم، مجبوریم آن ها را با قیمت بالاتر 
تهیه و دشواری بیشتر کنیم؛ این امر موجب افزایش قیمت 
تمام شده محصولات ما می شود و به تبع کارخانه های 
تولید فرش ماشینی هم مجبورند برای تأمین هزینه های 
کارخانه، قیمت کالاهای خود را افزایش دهند در نهایت 

مصرف کننده از این فراز و نشیب ها لطمه می خورد. 
مراتب  به  امسال  نمایشگاه  در  از حضور  وی،  به گفته 
بازدیدکنندگان  تعداد  و  هستیم  قبل  سال  از  راضی تر 
تخصصی قابل ملاحظه است. در حالی که سال گذشته 
حضور مردم به خصوص کسانی که فقط برای گرفتن 

هدایای تبلیغاتی راهی نمایشگاه می شدند، بیشتر بود!!!

 اغلب طراحان ایران، کپی بردار هستند!  
سال  در  کویرکاشان«  آسمان  »شرکت صنایع فرش 
راه اندازی  جاجیم  و  گلیم  انواع  بافت  هدف  با   1379
شده است. گلیم تولیدی این شرکت در ابعاد مختلف و 
در 5 رنگ و 6 رنگ با تراکم 800 شانه و 320 شانه با 
ارتفاع حلقه 7 میلی متر بافته می شود و حجم تولید روزانه 

آن 700متر مربع است. 
حمیدرضا طالبیان- مدیرعامل- عنوان داشت: با توجه 
به 14 سال فعالیت در زمینه تولید گلیم و جاجیم به 
خوبی با سلیقه مردم آشنا هستیم به همین دلیل در زمینه 
طراحی با مشکل خاصی روبرو نیستیم اما معتقدم که 
اغلب طراحان ایران، کپی بردار هستند!  وی یادآور شد: 
یکی از مسائل مهم در صنعت نساجی این است که برای 
مثال نخ گرانول بی س اف در ایران تولید می شود اما به 
جای این که نیاز واحدهای داخلی را رفع نماید؛ به خارج 
از کشور صادر می شود؛ همین موضوع مشکلاتی را برای 
زنجیره های بعدی تولید به وجود می آورد و در نهایت 
قیمت محصول نهایی را به اندازه ای افزایش می دهد که 

مصرف کنندگان را از خرید منصرف می کند! 
به اعتقاد طالبیان، هر سال عنوان می کنیم وضعیت تولید 
بدتر شده اما هم چنان به تولید ادامه می دهیم و دولت هم 
که هیچ گاه حمایت نمی کند البته نیازمند حمایت خاصی 
هم نیستیم؛ حداقل در سال یک بار نرخ مواد اولیه را تغییر 

دهند تا برای مصرف کنندگان قابل هضم باشد. 
محصولات  معرفی  هدف  با  شد:  یادآور  صنعتگر  این 
خود به مصرف کنندگان و آشنایی آنان با برند آسمان 
کویرکاشان در نمایشگاه حضور پیدا کرده ایم که چندان 

به این هدف دست پیدا نکرده ایم. 

شاهنامه مسائل و مشکلات تولید در ایران!

حدود  مشهد«  شبستان  فرش  شرکت   « فعالیت   از 
تولیدکننده  مجموعه،  این  می شود.  سپری  سال   12
فرش های ماشینی 500 و 700 شانه است که به تازگی 
تولید فرش های شگی را نیز به تولیدات خود افزوده است.
مهدی تاجیک- مدیرعامل- معتقد بود: مشکلات تولید 
در ایران آن قدر گسترده و طولانی است که می توان یک 

شاهنامه براساس آن نوشت!! 
وی ادامه داد: سال های قبل هر روز با یک قیمت نخ و 
مواد اولیه روبرو بودیم اما در حال حاضر وضعیت اندکی 
بهتر شده و شاهد ثبات نسبی در بازار هستیم که این 
امر به تدریج امکان برنامه ریزی و توسعه تولید را برای 

صنعتگران فراهم می کند.
به گفته تاجیک، نمایشگاه های ما عنوان بین المللی دارند 
اما در واقع »بین شهری« هستند! متأسفانه برگزاری 
نمایشگاه ها به افرادی سپرده می شود که در این حوزه 
از برگزاری  باید هدف  چندان حرفه ای نیستند. اصولًا 
نمایشگاه مشخص شود؛ آیا قرار است فروش هم داشته 
باشیم یا نمایشگاهی صرفاً تخصصی است... به اعتقاد 
من باید سطح تبلیغات و اطلاع رسانی نمایشگاه افزایش 
شرکت های  حضور  برای  برنامه ای  حتی  و  کند  پیدا 

خارجی هم اندیشیده شود. 
برگزاری  مدیران  می کنم  پیشنهاد  کرد:  تصریح  وی 
از  خارج  بین المللی  معتبر  نمایشگاه های  از  نمایشگاه، 
کشور بازدید کنند تا بهتر و بیشتر با روند صحیح برگزاری 
این رویداد صنعتی آشنا شوند. هزینه های اخذ غرفه در 
نمایشگاه های تهران بسیار بالاست اما در مقابل امکانات 
قرار  شرکت کنندگان  دراختیار  خاصی  تسهیلات  و 

نمی گیرد.

تولید بسیار لذت بخش است و البته دشوار
سال  از  را  خود  فعالیت  زرباف«   نقش  آذین  »شرکت 
1369  در زمینه تولید و توزیع انواع پادری، پادری و فرش 

حمیدرضا طالبیان - مدیرعامل صنایع فرش آسمان کویر کاشان

مهدی تاجیک - مدیرعامل فرش شبستان مشهد

جمشید علیزاده - مدیرعامل آذین نقش زرباف
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تزیینی شروع کرده است که به گفته جمشید علیزاده- 
مدیرعامل- در محصولات این شرکت از مرغوب ترین 
نخ اکرولیک )نخ لطیف کاموا( و لاتکس با ترکیب گیاهی، 
ضد حساسیت، ضد قارچ و دوستدار محیط زیست جهت 
جلوگیری از لغزش در محیط مرطوب استفاده می شود. 

وی ادامه داد: ابتدا  در زمینه تجارت به فعالیت می پرداختم 
اما از نظر روحی برایم اقناع کننده نبود به همین دلیل 
تصمیم گرفتم وارد عرصه تولید شوم. پس از مدتی به 
این نتیجه رسیدم که اگرچه مسائل و مشکلات تولید 
ده ها برابر بیشتر از تجارت است اما در مجموع آن را 
بسیار لذت بخش تر می دانم و زمانی که مصرف کنندگان 
با اطمینان خاطر محصولات زرباف را خریداری می کنند 
و آن را به عنوان یک کالای باکیفیت می شناسند، تمام 

خستگی ام از بین می رود.   
علیزاده با بیان این مطلب که در زمینه صادرات برنامه ای 
در  زرباف  نمایندگی های  افزود:  نداده ایم؛  قرار  مدنظر 
سراسر کشور به فعالیت می پردازند و هنوز بازار داخلی در 
زمینه پادری و فرش تزیینی اشباع نشده است و جای کار 

بسیاری در این بخش داریم. 
برنامه ای  آینده،  آیا در  وی در پاسخ به این سوال که 
برای تولید فرش ماشینی دارید؛ گفت: بسیاری از دوستان 
و اطرافیان هم این پیشنهاد را مطرح کرده اند اما تولید 
فرش، زحمات و دردسرهای خاص خود را دارد؛ شاید 
نسل جوان زرباف این اقدام را بعدها در دستور کار قرار 

دهد. 
این تولیدکننده ادامه داد: شرکت زرباف برای نخستین 
بار است که در نمایشگاه فرش ماشینی تهران حضور 
دارد و رضایت کامل از این حضور داریم؛ خوشبختانه 
تعداد بازدیدکنندگان فراتر از تصورات و پیش بینی ماست.

 امیدوار به بهبود شرایط بازار
زمینه فعالیت»شرکت سیمانخ ایساتیس« تولید نخ های 
فانتزی و شنل فرش ماشینی است. حدود 80 درصد مواد 
اولیه مصرفی این شرکت داخلی و 20 درصد وارداتی 
است که خوشبختانه کیفیت و قیمت مواد اولیه داخلی در 
سطحی قرار دارد که ما را از واردات بیشتر، بی نیاز می کند. 
ضمن این که با توجه به نوسانات نرخ ارز، بازار داخل 
به خوبی توانسته محصولات قابل رقابت با نمونه های 

خارجی روانه بازار مصرف نماید. 

با  تا  نمود  امیدواری  ابراز  مدیرعامل-  رئوف-  محمود 
بهبود شرایط بازار، تولیدکنندگان بتوانند در عرصه های 

داخلی و صادراتی به موفقیت های بیشتری دست یابند.
سابقه  ایران  در  فانتزی  فرش های  تولید  افزود:  وی 
طولانی ندارد و طبعاً تولیدکنندگان فرش های فانتزی 
به  نسبت  بیشتری  پیشرفت های  به  چین  و  ترکیه 

تولیدکنندگان ایرانی دست یافته اند. 
در  است  بار  نخستین  که  مطلب  این  بیان  با  رئوف 
کرده ایم؛  پیدا  حضور  تهران  ماشینی  فرش  نمایشگاه 
یادآور شد:  امیدوارم هر سال شاهد رشد کمّی و کیفی 

نمایشگاه های کف پوش در کشور باشیم.

رونق تولید فرش ماشینی 700 شانه در کشور
»شرکت فرین بافت کاشان« تولیدکننده انواع پشتی و 
رویه پشتی طرح 700 شانه، 500 و 440 شانه و هم چنین 
تولیدکننده پشتی یونولیتی با کلاف چوبی در ایران است؛ 
ضمن این که به تولید انواع فرش ماشینی 500 شانه 8 
رنگ صد درصد آکریلیک، فرش ماشینی 440 و 500 
شانه پلی استر با طرح ریزماهی بیجار و فرش کرمان 

نیز می پردازد. 
گروه صنعتی فرین بافت کاشان فعالیت خود را در سال 
1386 تحت عنوان »فرش و پشتی پردیس« و فعالیت 
در زمینه فرش ماشینی و پشتی 440 شانه و 500 شانه 
آغاز نمود و از ابتدای سال 1390 با توجه به جابجایی 
مکانی، گروه تغییر نام داد و فعالیت خود را با نام »شرکت 

فرین بافت کاشان« آغاز کرد.
به گفته محمد رمضانی- مدیرعامل- پشتی از هنرها و 
دست ساخته های قدیمی ایرانیان است. در قدیم به این 
علت که مردم بر روی زمین می نشستند، برای پذیرایی 
از میهمانان خویش، پشتی هایی را که رویه آن از فرش 
بود بافته و به دیوار تکیه می دادند در حال حاضر  اغلب 
مردم تصور می کنند با رواج مبلمان در منازل، مصرف 
این  شاید  که  کرد  توجه  باید  اما  یافته  کاهش  پشتی 
موضوع در شهرهای بزرگ مانند تهران، اصفهان و ... 
عمومیت داشته باشد و هنوز بسیاری از شهرستان های 
کشور به خصوص مناطق جنوبی و غربی از پشتی استفاده 
سفره خانه ها،  دکوراسیون  در  این که  ضمن  می کنند؛ 
ویلاها و باغ ها برای القای حال وهوای سنتی، پشتی مورد 

استقبال قرار می گیرد.   

محمود رئوف - مدیرعامل سیما نخ ایساتیس

مدیران شرکت فرین بافت کاشان
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با  تفاوتی  پشتی بافی هیچ  داد: دستگاه های  ادامه  وی 
دستگاه های فرش بافی ندارند و مواد اولیه، طرح و نقشه 
آنها کاملًا مشابه فرش ماشینی است و فقط ابعاد پشتی 

کوچک تر از فرش می باشد. 
رمضانی تصریح کرد: بازار فروش فرش های 700 شانه 
به مراتب بهتر از سایر محصولات است به همین دلیل 
تولیدکنندگان این بخش مشکل چندانی در زمینه تولید، 

توزیع و فروش ندارند. 
مدیرعامل فرین بافت از حضور در نمایشگاه ابراز رضایت 
نمود و گفت: بازدیدکنندگان متعددی در غرفه ما حاضر 
شدند و از نزدیک در جریان تولیدات و محصولات ما قرار 
گرفته اند؛ امیدوارم این استقبال به ارتباطات موثر تجاری 

و صنعتی منتهی شود. 

کیفیت، کیفیت و کیفیت
»شرکت فرش شادنقش مشهد« به مدیریت ابراهیم 
تولید  زمینه  در  را  خود  مدیرعامل-  فعالیت  سیدی- 
فرش و تابلو فرش ماشینی از سال 1377 آغاز کردیم. 
وی اعتقاد داشت: در طول سال های فعالیت در صنعت 
فرش ماشینی، محصولات خود را با بهترین کیفیت تولید 
کرده ایم،  به عنوان تولیدکننده بدون تقلب کار کرده ایم و 

هرگز در مسیر تولید به بیراهه نرفته ایم. 
انواع  شرکت  این  تولیدی  محصولات  داد:  ادامه  وی 
فرش های 6 متر، 9 متری و 12 متری در طرح های 
متنوع ، بافت 700 شانه و تکنولوژی بافت HCP X2 در 
تراکم های بین 2700 الی 3000 و هم چنین بافت تابلو 

فرش های دستباف گونه است.
تولید فرش ماشینی، متوجه  اثنای  در  به گفته سیدی، 
شدیم که تابلو فرش دستباف دارای قیمت های نجومی 
است و خریداران خاصی حاضر به تقبل این هزینه های 
سنگین می شوند درحالی که عموم مردم به تابلو فرش 
علاقه مند هستند اما توان مالی چندانی برای خرید آن 
کار  برنامه  در  تابلوفرش  تولید  دلیل  همین  به  ندارند؛ 
شادنقش مشهد قرار گرفت و درحال حاضر خوشبختانه 
کیفیت این محصولات به اندازه ای ارتقا پیدا کرده که 
اغلب بازدیدکنندگان با تعجب از ما می پرسند آیا این تابلو 

فرش، دستباف است؟!!! 
این تولیدکننده اذعان داشت، قیمت این تابلو فرش ها 
یک چهارم مشابه دستباف است اما ظرافت، رنگ بندی، 

تنوع و مدل به خوبی قابل رقابت با فرش دستباف است 
و گاهی اوقات طرح ها، آن قدر زنده به نظر می رسند که 

گویا عکس هستند نه بافت!!!
سیدی در مورد طرح و نقوش تابلو فرش ها گفت: برای 
هر سلیقه  و هر طیف فکری و فرهنگی، طرح های متنوع 
و مختلفی تولید می کنیم به همین دلیل از یک سو نقش 
مکه را مشاهده می کنید و در سوی دیگر شاهد ارائه 
این  به  هستید...  عیسی)ع(  حضرت  آخر  شام  تابلوی 
ترتیب دیگر مخاطب سردرگم نیست و به خوبی می داند 
دنبال چه طرحی است، از طرح های طبیعت گرفته تا 
تصاویر مذهبی، تاریخی، ورزشی، ملی و ... اما در تمام 
اول  کیفیت حرف  و  کیفیت  کیفیت،  این محصولات 
و آخر را می زند و اطمینان داشته باشید تولیدکننده ای 
موفق خواهد بود که دور تقلب و کپی برداری، خط بطلان 

بکشد. 
از  که  کرد  توصیف  مظلوم  را  تولیدکننده  قشر  وی   
سوی بانک ها، نهادهای دولتی و سازمان های مرتبط، 
تحریم ها، نابسامانی های اقتصادی و تورم تحت فشار 
شدیدی قرار دارند اما به لطف خداوند با اقداماتی که 
دولت آقای دکتر روحانی و شخص آقای دکتر ظریف 
هستند؛  انجام  حال  در  هسته ای  مذاکرات  زمینه  در 
امیدواریم تحریم ها به حداقل برسند و وضعیت تولید 

بهبود پیدا کند.
سیدی از دولتمردان درخواست کرد تا شعار حمایت از 
تولید را به واقعیت تبدیل کنند »به عمل کاربرآید ... به 

سخن دانی نیست« 
بازار  هنوز  کرد:  تصریح  مشهد  شادنقش  مدیرعامل 
اشباع نرسیده  است و  به  تابلوفرش  به  داخلی نسبت 
به همین دلیل تصمیم داریم هم چنان در بازار داخل به 
فعالیت ادامه دهیم اگرچه تقاضاهای بسیاری از هند، 

چین و مالزی داریم.
سیدی اعتقاد داشت که نمایشگاه فرش ماشینی باید 
با  مخاطبان  تا  می شد  موکول  جمعه  و  پنج شنبه  به 
فراغ خاطر بیشتری از آن بازدید کنند. روزهای شنبه 
تا سه شنبه که کارمندان، مدیران، تولیدکنندگان و ... 
فرصتی برای حضور در نمایشگاه ندارند و فقط تعداد 
از دوستان و مشتریان همیشگی سری به  محدودی 
ما می زنند!! ما برای معرفی محصولات خود در این 
و  گل  دسته  دریافت  نه  کرده ایم  هزینه  نمایشگاه 

ابراهیم سیدی - مدیرعامل فرش شادنقش مشهد

احسان شکوهی کیا - مدیرعامل فرش شادلین کاشان
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شنیدن تبریک دوستان!

 کیفیت هرگز از مد نمی افتد
انواع  تولیدکننده  کاشان«  شادلین  فرش  »شرکت 
فرش ماشینی 700شانه و کف پوش های هتلی است 
افتتاح آن سپری می شود و به اعتقاد  از  که دو سال 
مدیرعامل جوان آن، سهولت در شست وشو، مقاومت 
ویژگي هاي  از  خورشید  نور  و  سایش  برابر  در  بسیار 
محصولات فرش شادلین است. به گفته وی، شرکت 
فرش شادلین در جهت ارتقای کیفیت، شعار »کیفیت 
را سرلوحه کار خود قرار داده  از مد نمی افتد«  هرگز 
هیچ  از  کننده  مصرف  حق  به  احترام  برای  و  است 

کوششی مضایقه نخواهد کرد.
به  توجه  با  مدیرعامل-  گفت:  شکوهی کیا-  احسان 
فرش های  خرید  توان  مردم  کشور،  اقتصادی  رکود 
گرانقیمت را ندارند و به همین دلیل بازار فرش ماشینی 

رونق سال های گذشته خود را از دست داده است. 
وی، نمایشگاه امسال را از نظر تعداد بازدیدکنندگان 
بهتر از دوره قبل دانست و یادآور شد که شاهد حضور 
بازدیدکنندگان بسیاری در سالن های نمایشگاه هستیم.

 کار به دست کاردان سپرده شود
فانتزی  فرش های  ارائه  با  هامین«  فرش  »شرکت 
عشایر در نمایشگاه امسال فرش ماشینی تهران حضور 
داشت. ابراهیم غفاری- مدیرعامل- عنوان کرد: تعداد 
با دوره قبل، کمتر  بازدیدکنندگان امسال در مقایسه 
بازار،  بودن  نامساعد  تولیدکنندگان علی رغم  اما  شده 
پیدا کرده اند  نمایشگاه حضور  این  توان در  با آخرین 
و تنوع محصولات، رنگ بندی های زیبا و نقشه های 
منحصر به فرد فرش ماشینی و موکت در سالن های 

نمایشگاه خودنمایی می کنند.
وی تصریح کرد: یکی از راه های نمایش محصولات 
جدید و توانایی های خود، حضور در نمایشگاه است به 
همین دلیل حضور در نمایشگاه برای صنعتگران بسیار 
ضروری است البته معتقدم این نمایشگاه باید توسط 
اتحادیه فرش ماشینی که اطلاعات و تجارب کافی 
در حوزه فرش دارند؛ برگزار شود؛ آنان بهتر می دانند 
که زمان مناسب برای برپایی نمایشگاه چه ماه هایی از 
سال است یا ترکیب شرکت کنندگان چگونه باید باشد. 

فرش ماشینی، دنیای بزرگی است که نمایشگاه آن باید 
توسط متخصصین خود در بهترین زمان برگزار شود و 

در یک جمله» کار به دست کاردان سپرده شود.«
فعالان  را  بازدیدکنندگان  درصد   95 گفت:  غفاری 
بخش فرش ماشینی و موکت تشکیل می دهند و اگر 
زمان بهتری برای برگزاری نمایشگاه انتخاب می شد 
) روزهای تعطیل و انتهایی هفته( ؛ مسلماً عامه مردم 

نیز استقبال بیشتری از آن به عمل می آورند. 

مواد  تولیدکنندگان  مسالمت آمیز  همزیستی   
اولیه و صنعتگران فرش ماشینی 

»شرکت صنایع گلرنگ فرش بیدگل )  با برند فرش 
پایار(« در سال 1375 تأسیس شد و به تولید فرش 
700 شانه 10 رنگ و  فرش هزار و 50 شانه می پردازد. 
از  داخلی  بازار  بر  علاوه  شرکت،  این  محصولات 
پاکستان،  عراق،  مانند  کشورهایی  به  سال1378 
متحده  امارات  تاجیکستان،  ترکنستان،  ارمنستان، 
عربی، صادر می شود. شرکت فوق به رکورد 21میلیون 
دلار صادرات دست یافته و بارها موفق به کسب عنوان 

صادرکننده نمونه شده است.  
حسن حجتی- مدیر روابط عمومی- گفت: در کاشان 
می شود،  محسوب  ایران  ماشینی  فرش  قطب  که 
تولیدکنندگان مواد اولیه و صنعتگران فرش ماشینی به 
همزیستی مسالمت آمیزی رسیده اند و مشکل عمده ای 

از این نظر وجود ندارد.
اخیر،  سال های  طی  که  مطلب  این  بیان  با  وی 
ناآرامی های کشورهای  ارز و  نابرابری نرخ  تحریم ها، 
همسایه )مانند عراق، سوریه و ... ( لطمات شدیدی به 
بازار صادراتی کشور وارد کرده ؛ افزود: علی رغم این 
وضعیت به صادرات ادامه می دهیم اگرچه حجم آن به 
شدت کاهش یافته است. به گفته حجتی، برنامه آینده 
این شرکت واردات یک دستگاه بافت فرش 1200شانه 
است و امیدواریم سال آینده بتوانیم فرش 1200 شانه 

را به سبد محصولات خود اضافه کنیم.
وی حضور صنعتگران و فروشندگان فرش و موکت 
اغلب  گفت:  و  دانست  توجه  قابل  را  نمایشگاه  در 
بازدیدکنندگان، فعالان عرصه تولید و توزیع فرش و 
عادی  مردم  کمرنگ  حضور  شاهد  و  هستند  موکت 

هستیم.

ابراهیم غفاری - مدیرعامل فرش هامین

حسن حجتی - مدیر روابط عمومی صنایع گلرنگ فرش بیدگل
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